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Szanowni Panstwo,

oddajemy w Panstwa rece raport prezentujacy wyniki badania przeprowa-
dzonego pod kierunkiem prof. Katarzyny Sekscinskiej na zlecenie Fundacji
GPW w partnerstwie z Noble Securities SA. Jego celem byto poznanie po-
staw, przekonan i poziomu wiedzy mtodych dorostych w Polsce w zakresie
Inwestowania.

Wyniki badania dostarczajg wartosciowych informacji na temat sposobu,
w jaki mtode pokolenie mysli o swojej przysztosci finansowej oraz podej-
muje decyzje zwigzane z oszczedzaniem i inwestowaniem. Jednoczesnie
wskazujg obszary wymagajace szczegdlnej uwagi i dalszych dziatan eduka-
cyjnych. Wierzymy, ze przedstawione wnioski beda istothym gtosem w dys-
kusji o rozwoju kompetencji finansowych mtodych Polakdw oraz inspiracja
do wspdlnych dziatah na rzecz ich wzmacniania.

Mtodzi Polacy coraz wyrazniej dostrzegaja znaczenie Swiadomego zarza-
dzania finansami, jednak inwestowanie nadal nie stanowi powszechnego
elementu ich codziennych decyzji finansowych. Wyniki badania pokazuja,
ze aktywnos$¢ inwestycyjna mtodych dorostych pozostaje umiarkowana,
a niemal potowa respondentow nigdy nie inwestowata. Jednoczes$nie 0so-
by, ktére podjety juz pierwsze kroki na rynku kapitatowym, rzadko catko-
wicie rezygnuja z inwestowania. To wazny sygnat, pokazujacy, ze zdobycie
pierwszych doSwiadczen inwestycyjnych moze stac sie punktem zwrotnym
w budowaniu dtugoterminowych nawykow finansowych.

Obraz mtodego inwestora wytaniajacy sie z raportu wyraznie odbiega od
stereotypu osoby nastawionej na szybki zysk. Dla mtodych dorostych in-
westowanie jest przede wszystkim elementem odpowiedzialnego planowania
przysztosci i budowania poczucia bezpieczenstwa finansowego. Najczescie)
wskazywane cele obejmuja ochrone oszczednosci przed inflacja, przygoto-
wanie na przyszte potrzeby, zabezpieczenie emerytalne oraz zgromadzenie
Srodkéw na zakup nieruchomosci.

Raport pokazuje zatem mtode pokolenie, ktére z jednej strony wykazuje
duzag ostroznos¢ w podejmowaniu decyzji finansowych, a z drugiej coraz
lepiej rozumie znaczenie budowania kapitatu na przysztosc. W Swiecie pet-
nym niepewnosci gospodarczej, dynamicznych zmian technologicznych
| wyzwan demograficznych inwestowanie staje sie nie tylko sposobem
pomnazania oszczednosci, ale rowniez elementem budowania dtugoter-
minowego bezpieczenstwa finansowego.

Mamy nadzieje, ze wyniki przedstawione w raporcie pozwolg lepiej zrozu-
mieC postawy, potrzeby i oczekiwania mtodych Polakdw wobec inwesto-
wania. Wierzymy réwniez, ze stana sie inspiracja do dalszych dziatan na
rzecz rozwoju edukacji finansowej i inwestycyjnej, ktdra pomaga podej-
mowac bardziej Swiadome decyzje, wzmacnia poczucie sprawczosci oraz
wspiera budowanie stabilnej przysztosci finansowej kolejnych pokolen.

ALINA BACZAR
Prezes Zarzadu
Fundacji GPW



Udziat w badaniu przeprowadzonym na zlecenie Fundacji GPW w partner- Wyniki raportu przypominajg, jak istotne jest uwazne stuchanie gtosu sze-
stwie z Noble Securities byt dla mnie szczegdlnie wartosciowym dosSwiad- rokiej rzeszy inwestorow. Chcac odpowiedzialnie rozwija¢ ustugi i wspie-
czeniem. ChocC na co dzien wstuchuje sie w potrzeby naszych Klientéw, rac rozwdj rynku kapitatowego, nie mozemy ograniczac sie wytacznie do
rownie wazne jest dla mnie zrozumienie oczekiwan osdb, ktdre dopiero perspektywy obecnych Klientdw. Rdwnie wazne jest zrozumienie potrzeb,
buduja swoja relacje z rynkiem kapitatowym. oczekiwan i doswiadczen rowniez tych, ktdrzy beda wspdttworzye rynek
W przysztosci.

Dla Noble Securities byt to debiut w roli partnera dla tak powaznego ba-

dania. Mam nadzieje, ze na debiucie nie zakonczymy. PotraktowaliSmy go  Mam nadzieje, ze przedstawione wnioski stang sie inspiracja do dalszej
jako okazje do lepszego poznania mtodych dorostych: ich celdw finanso- dyskusji o przysztosci inwestowania, edukacji finansowej oraz roli nowych
wych, podejscia do inwestowania oraz sposobdw poszukiwania informacji. technologii w budowaniu kompetencji inwestycyjnych mtodych Polakdw.

Szczegdlnie interesujace sa dla mnie wyniki dotyczace zrédet wiedzy. Te-

goroczna edycja badania po raz pierwszy uwzglednita narzedzia sztucznej

inteligencji jako jednego z mozliwych zrédet informacji o inwestowaniu.

Fakt, ze odgrywaja one juz zauwazalna role wsréd mtodych dorostych,

pokazuje, jak dynamicznie zmienia sie sposdb zdobywania wiedzy i podej-

mowania decyzji finansowych.

ELIZA DABROWSKA
Dyrektor do spraw

rozwoju ustugi doradztwa
Inwestycyjnego
Noble Securities S.A.



Mtodzi dorosli wchodza dzis w Swiat finansow zupetnie inaczej niz poprzed- Dlatego dla nas ten raport nie konczy sie na publikacji wynikdw. Chcemy
nie pokolenia. Dostep do informacji maja praktycznie nieograniczony - po- wyciagnac z nich konkretne wnioski i wykorzystac je w kolejnych dziata-
dobnie jak do aplikacji inwestycyjnych czy globalnych rynkdw. Problem niach. Méwié o inwestowaniu prostym jezykiem, odpowiadac na rzeczy-
w tym, ze obok rzetelnej wiedzy i analiz funkcjonuja tysigce uproszczonych wiste pytania i byC tam, gdzie mtodzi faktycznie szukajg informacji.
przekazdw, porad i treSci z medidw spotecznosciowych. Oddzielenie jed-

nych od drugich nie zawsze jest proste. Bo niezaleznie od tego, jak zmieniajg sie technologie, kanaty komunikacji

czy sposdb inwestowania, jedno pozostaje niezmienne: dobre decyzje

Dlatego szczegdlnie interesuje mnie nie tylko to, co mtodzi wiedzg o in- zaczynaja sie od wiedzy.
westowaniu, ale tez skad czerpia te wiedze, komu ufajg i co wptywa na ich

decyzje finansowe. Wyniki badania pokazujg nam ten Swiat z ich perspek-

tywy | wiasnie to uwazam za jego najwiekszg wartosc.

Mtodzi sg juz czescig rynku kapitatowego. Rolg takich instytucji jak Noble
Securities jest dawanie im dostepu nie tylko do rynku, ale rowniez do wie-
dzy, ktdéra pozwala poruszac sie po nhim Swiadomie.

EWA CYMERMAN-RYBIEC
Dyrektor Marketingu i PR
Noble Securities S.A.



Mtodzi dorosli coraz bardziej Swiadomie mysla o swoich finansach i przy-
sztoSci. Wiedzg, ze samo oszczedzanie moze nie wystarczy¢ do budowania
dtugoterminowego bezpieczenstwa, coraz czesciej interesuja sie mozliwo-
Sciami inwestowania i chetniej korzystaja z nowych zrédet wiedzy. Jed-
noczeSnie miedzy Swiadomoscig, ze warto inwestowad, a rzeczywistym
podjeciem inwestowania wcigz pozostaje wyrazna luka.

Tegoroczna edycja badania pokazuje mtodych Polakdéw jako grupe,
ktéra jest coraz lepiej poinformowana, ale nadal ostrozna i potrze-
bujaca poczucia bezpieczenstwa. Inwestowanie nie jest dla nich przede
wszystkim poszukiwaniem szybkiego zysku. Znacznie czescie] wigze sie
z budowaniem kapitatu, zabezpieczeniem przysztosci, ochrong oszczedno-
Sci przed inflacjg czy przygotowaniem si€ na przyszte potrzeby. To wazna
zmiana perspektywy: inwestowanie coraz mocniej wpisuje sie w szersze
myslenie o witasnym bezpieczenstwie finansowym.

JednoczesSnie wyniki pokazujg, ze mtodzi wcigz potrzebuja przede wszyst-
kim pierwszego doswiadczenia i poczucia, ze potrafia podejmowac
decyzje finansowe w praktyce. Obawa przed utrata pieniedzy, ograniczo-
ne mozliwosci finansowe oraz brak wiedzy | kompetencji nadal nalezg do
najwazniejszych powoddw nieinwestowania. Co istothe, wiedza mtodych
realnie sie poprawia, ale nie zawsze idzie za tym trafna ocena wtasnych
umiejetnosci. Wyzwaniem nie jest wiec juz wytacznie dostarczenie infor-
macji, lecz nauczenie, jak przetozy¢ je na Swiadome decyzje i jak wtasciwie
oceniac ryzyko.

Badanie pokazuje rowniez, ze zmienia sie sposdb, w jaki mtodzi ucza sie
o finansach. Rodzina i znajomi pozostajg waznym zrodtem wiedzy, ale co-

raz wieksza role odgrywaja: internet, media spotecznosciowe i harzedzia
generatywnej sztucznej inteligencji. Al staje sie czescig sciezki edukacyjnej,
jednak mtodzi nie podchodza do niej bezkrytycznie, zdecydowana wiek-
szoS¢ uzytkownikdw deklaruje weryfikowanie uzyskiwanych informacji. To
dobry sygnat, ale takze wyzwanie dla wszystkich, ktdrzy chca skutecznie
docierac z edukacja finansowa do mtodego pokolenia.

Na uwage zastuguje réwniez rosnace znaczenie produktdw emerytalnych.
PPK, PPE | IKE/IKZE sag dzi$ oceniane wyraznie bardziej pozytywnie niz
dwa lata temu. Szczegdlnie PPK wyrdznia sie jako rozwigzanie postrzegane
jako bezpieczne, proste | optacalne. JednoczesSnie mtodzi nadal czesciej
widzg te produkty jako oszczedzanie niz inwestowanie. To pokazuje,
ze sama dostepnosc produktu i jego dobry wizerunek nie musza jeszcze
oznaczaé pethego zrozumienia jego mechanizmu i mozliwosci.

Dlatego najwazniejszy wniosek z tegorocznego badania widze w  przesu-
nieciu akcentu: mtodych nie trzeba juz przede wszystkim przekony-
waé, ze warto myslec o przysztosci finansowej. Trzeba pokazywac
im, jak zrobic¢ kolejny krok. Jak zaczac¢ od niewielkich kwot, jak wybrac
rozwigzanie odpowiednie do wtasnej sytuacji, jak rozumiec ryzyko, jak we-
ryfikowac informacje i jak stopniowo budowacé wtasne dosSwiadczenie.

Mam nadzieje, ze ten raport bedzie nie tylko diagnoza postaw | zachowan
mtodych dorostych, ale takze punktem wyjscia do dalszej rozmowy o tym,
jak tworzycC skuteczniejszga, bardziej praktyczna i lepiej dopasowana do ich
potrzeb edukacje finansowa. Bo przysztos¢ inwestowania wéréd mtodych
nie zalezy wytacznie od tego, czy beda chcieli inwestowagé, ale rowniez
od tego, czy beda czuli, ze potrafia robi¢ to Swiadomie

ad

KATARZYNA SEKSCINSKA
Research & Insight Studio



Metodologia badania

)
Cel: poznanie postaw Technika zbierania danych Proba Termin realizacji badania
I zachowan mtodych Polakow « CAWI (Computer Assisted « N =1100 » Sierpien 2026
wobec inwestowania Web Interview) « Ogdlnopolska pracujacych
« Czy Inwestuja? « na Ogdlnopolskim Panelu mtodych dorostych Polakow,
« Jak inwestujg? Badawczym Ariadna. wiek: 18-35 lat
 Dlaczego (nie) inwestujg? (Srednia 29 lat, SD = 4)
« Czy maja cho¢ podstawowa « Reprezentatywna dla polskie]
wiedze inwestycyjng? populacji pod wzgledem pici,
« Jak postrzegajg rézne wieku, wyksztatcenia, miejsca
rozwigzania inwestycyjne? zamieszkania | gniazdowania

(wspdlnego mieszkania

z rodzicami/opiekunami)




Badanie referencyjne - I edycja badania

W niniejszym raporcie uzyskane wyniki beda przedstawiane na tle wynikdw I edycji tego badania, przeprowadzonego w 2024 r.
Narzedzie badawcze II edycji zostato uzupetnione, stad czesSC wynikéw bedzie omowiona bez odniesienia do 2024 roku.

I edycja badania zostata zrealizowana na zlecenie Fundacji GPW oraz PZU TFI.

Metodologia I edycji badania:

U
e

Technika zbierania danych Proba Termin realizacji badania
« CAWI (Computer Assisted « N =1090 « Pazdziernik 2024

Web InTerwew). « Ogodlnopolska m’fody?h Raport z badania ilociowego
« na Ogdlnopolskim Panelu dorostych Polakéow wiek: .

Badawczym Ariadna. 18-35 lat ($rednia 27 lat) Q/E%’JVDA“A

*« 50% K / 50% M

« R6zne wyksztatcenie
| miejsce zamieszkania

(wielkosS¢ | wojewddztwo)




Socjodemograficzna charakterystyka badanej proby

Pte¢ respondentow Wiek respondentow Miejsce zamieszkania Wyksztatcenie
respondentow respondentow
2% 4%

48%

® Kobieta ® 18-24 lata ® wies ® podstawowe
® Mezczyzna ® 25-34 lata ® miasto do 100 tys. mieszkancéow ® zasadnicze
® miasto 100-500 tys. mieszkancodw ® Srednie

miasto powyzej 500 tys. mieszkancow wyzsze




Kontekst zyciowy badanej proby ¢ i oo o o do s

Prowadze witasng dziatalnos¢ gospodarcza.
Ucze sie/studiuje.
® Zajmuje sie domem.

Sytuacja zawodowa

Pracuje dorywczo od czasu do czasu 82%

Mam statg prace 11%

Prowadze wtasnag dziatalnos¢ gospodarcza 11%
Ucze sie/studiuje 8%
Zajmuje sie domem 1% '

Jestem na rencie/ emeryturze 0%

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90% 100%

Probe stanowig wytacznie osoby pracujace. Zdecydowanie przewazajg w niej osoby Nalezy przy tym podkreslic, ze czesS€ badanych jednoczesSnie pracuje w ramach réznych
pracujace dorywczo, czyli od czasu do czasu (82%). Pozostate osoby pracuja ,,na etacie” form zatrudnienia, a 8% osdb pracuje i rownolegle uczy sie lub studiuje.
lub prowadza wiasna dziatalnos¢ gospodarcza (po 11%).
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Ko n 're kslll 2yc i Owy b a d an ej p r6 by ® Mieszkam z rodzicami lub dziadkami

® Mieszkam sam(a).
© Mieszkam z partnerem/partnerka.

Mieszkam z partnerem/partnerka i dzieckiem/dziecmi.
® Mieszkam z innymi osobami

(np. wspdtlokatorami, rodzenstwem, dalsza rodzing).

Sytuacja mieszkaniowa

Ogoétem 51% 18%

18-25 lat 47%

26-35lat Y. LJA 7% 15%
| | | | |
0% 20% 40% 60% 80% 100%
Szacuje sig, ze okoto potowa mtodych dorostych w Polsce mieszka z rodzicami lub opie- ~ Wyniki badania sa zblizone: 51% respondentdw nadal mieszka z rodzicami lub opie-
kunami prawnymi i pozostaje z nimi we wspdolnym gospodarstwie domowym (53% we- kunami. 8% badanych prowadzi samodzielne gospodarstwo domowe, a 37% mieszka
dtug badan Eurofound z 2026 r. i 51% wedtug danych Eurostatu z 2025 r.). z partnerem lub partnerka, przy czym potowa oséb w tej grupie wychowuje dzieci.
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Kontekst zyciowy badanej proby

Sposob finansowania codziennego utrzymania

Wiekszos¢ kosztow mojego utrzymania pokrywa 2%
partner/partnerka lub matzonek.

Koszty utrzymania pokrywamy wspolnie z partnerem/partnerka lub matzonkiem. 34%

Pokrywam swoje wydatki samodzielnie z wiasnych dochodéw. 29%

Wiekszos¢ swoich wydatkdw pokrywam sam(a), ale nadal korzystam 18%
ze wsparcia rodzicdw lub innych cztonkéw rodziny.

Wiekszos¢ moich wydatkéw pokrywaja rodzice lub inni cztonkowie rodziny, 12%
ale czesciowo utrzymuje sie sam(a).

Wszystkie lub prawie wszystkie moje wydatki pokrywaja rodzice lub inni cztonkowie rodziny. 5%

0% 10%

W badanej probie, w ktdrej uwzgledniono wytacznie osoby, ktdre zarabiajg pieniadze,
mtodzi dorosli s3 w duzej mierze finansowo samodzielni, cho¢ wsparcie rodziny
nadal odgrywa istotna role. 29% badanych pokrywa swoje wydatki samodzielnie z wia-
snych dochoddow, a kolejne 34% dzieli koszty utrzymania z partnerem lub partnerka.
Jednoczesnie 35% respondentdw w réznym stopniu korzysta ze wsparcia rodzicow lub
innych cztonkdw rodziny (od catkowitego finansowania wydatkdw (5%) po czeSciowe
wsparcie przy wiekszosci (12%) lub mniejszosci (18%) wydatkow).

20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90% 100%

Oznacza to, ze choc¢ znaczna czes¢ mtodych dorostych jest juz niezalezna finansowo
od rodzicow, dla wielu z nich wsparcie rodziny pozostaje elementem codziennego
funkcjonowania. W przypadku 34% badanych koszty utrzymania sg pokrywane wspol-
nie z partnerem lub partnerka, a jedynie 2% pozostaje w sytuacji, w ktoérej wiekszos¢
kosztow utrzymania pokrywa partner lub matzonek.
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Wykorzystanie oszczednosci

Co robisz z oszczednosciami? Co robisz z oszczednosciami?
(2026) (2024)

Lokata / konto oszczednosSciowe 38% Lokata / konto oszczednosciowe 44%

Rachunek biezacy w banku 34% Rachunek biezacy w banku 37%

Gotowka 21% Gotowka 23%

Ubezpieczenie na zycie 13% Ubezpieczenie na zycie 10%

Jednostki TFI 12% Jednostki TFI 6%

PPK 11% PPK 10%

Obligacje skarbowe 10% Obligacje skarbowe 8%

Nieruchomosci 9% Nieruchomosci 10%

IKE/IKZE 9% IKE/IKZE 4%

Ubezpieczenie emerytalne (III filar) 7% Ubezpieczenie emerytalne (III filar) 4%

Instrumenty pochodne 7% Instrumenty pochodne 2%

Przedmioty wartoSciowe / ztoto 6% Przedmioty wartoSciowe / ztoto 8%

Akcie 6% Akcie 4%

ETF 6% ETF 3%

Zagraniczna waluta 5% Zagraniczna waluta 10%
Kryptowaluty 4% Kryptowaluty 7%

PPE 2% PPE 2%

COD
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Wykorzystanie oszczednosci

Preferencje mtodych dorostych dotyczace wykorzystania oszczednosci sg podobne
do tych prezentowanych przez ogét polskiego spoteczenstwa. Podobnie jak w przy-
padku ogotu Polakow, oszczednosci badanych nadal najczesciej trafiajg do lokat i kont
oszczednosciowych (38%), na rachunki biezace (34%) oraz sg przechowywane w gotow-
ce (21%). Nadal wiec dominujg tradycyjne i ptynne formy przechowywania oszczednosci.

W porownaniu z 2024 r. widac jednak ograniczenie znaczenia lokat i kont oszczed-
nosciowych (z 44% do 38%) oraz rachunkow biezacych (z 37% do 34%). Spadki te
czesciowo idg w parze ze wzrostem wykorzystania wybranych produktow inwestycyj-
nych, przede wszystkim jednostek FI (z 6% do 12%), IKE/IKZE (z 4% do 9%), ETF
(z 3% do 6%) oraz obligacji skarbowych (z 8% do 10%). Wskazuje to na stopniowe
przesuwanie czesci oszczednosci z najbardziej tradycyjnych form w kierunku bardziej
zréznicowanych produktéw finansowych.

Jednoczesnie nie wszystkie alternatywne formy zyskuja na znaczeniu. Spadty wskazania
m.in. dla zagranicznej waluty (z 10% do 5%), kryptowalut (z 7% do 4%) oraz ztota
I przedmiotow wartosciowych (z 8% do 6%).

Wsréd mtodych dorostych Polakéw dominuje ostrozne podejscie do oszczednosci,
ale czes¢ kapitatu wydaje sie przesuwac z lokat, kont oszczednosciowych i ra-
chunkow biezacych w strone bardziej zréoznicowanych produktow finansowych,
szczegdlnie jednostek FI, IKE/IKZE, ETF i obligacji skarbowych. Nie jest to jednak uni-
wersalny trend, bo czes¢ alternatywnych form, takich jak kryptowaluty czy zagraniczna
waluta, rowniez traci na znaczeniu. W przypadku kryptowalut, moze to odzwierciedlaé
wiekszg ostroznos¢ badanych wobec tego segmentu rynku, m.in. w zwiagzku z nagta-
Snianymi w ostatnim czasie problemami gietd kryptowalutowych.




Aktywnosc¢ inwestycyjna mtodych Polakow

O O\ L. O\
H (@ s S
35%

mtodych Polakow
obecnie inwestuje
(37% w 2024 r.),

12% 5% 48%

ma przerwe zrezygnowato nigdy nie inwestowato.
w inwestowaniu, z dalszego inwestowania,
choé¢ ma doswiadczenia,




Aktywnos¢ inwestycyjna mtodych Polakow

Poziom aktywnosci inwestycyjnej mtodych Polakow pozostaje umiarkowany. Obec-
nie inwestuje 35% badanych, czyli nieco mniej niz w 2024 r. (37%). JednoczesSnie 12%
deklaruje przerwe w inwestowaniu, a 5% catkowicie zrezygnowato z dalszego inwesto-
wania, mimo wczesniejszych dosSwiadczen. Najwieksza grupe (48%) stanowig osoby,
ktore nigdy nie inwestowaty.

Wyniki te sg spdjne z obrazem sposobu gospodarowania oszczednosciami mtodych
dorostych. Dominujg wsrdd nich lokaty | konta oszczednosSciowe, rachunki biezace
oraz gotowka, a wiec rozwigzania tradycyjne, ptynne i postrzegane jako bezpieczne.
Na tym tle inwestowanie pozostaje dla znacznej czesci mtodych Polakéw mniej natu-
ralnym sposobem zagospodarowania nadwyzek finansowych.

Wsrod 52% osob, ktore maja doSwiadczenie inwestycyjne tylko 5% deklaruje, ze
catkowicie zrezygnowato z dalszych inwestycji. Pozostate 35% obecnie inwestuje,
a 12% zrobito sobie przerwe w inwestowaniu, ale zamierza do niego w przysztoSci wro-
ci¢. To pokazuje, ze pierwsze doSwiadczenia inwestycyjne podnosza sktonnos¢ do
inwestowania, zatem pierwsze mate dosSwiadczenie moze byc¢ przetomowe dla
budowania systematycznego inwestowania. Cho¢ oczywiscie odpowiedzi 17% osob,
ktdre obecnie nie inwestujg, pokazuja, ze samo podjecie pierwszych dziatan inwesty-
cyjnych, nie oznacza od razu ich kontynuowania w sposdb regularny.




Inwestowanie w badane




Pracownicze Plany Kapitatowe jako doswiadczenie
Inwestycyjne | motywator do inwestowania

Jak postrzegasz swoje uczestnictiwo w PPK? Czy uczestnictwo w PPK spowodowato, ze zainwestowates
w inne instrumenty finansowe/inwestycyjne?

® TO MOJE PIERWSZE WtASNE DOSWIADCZENIA INWESTYCYJNE ® NIE
® TO MOJE KOLEJNE WtASNE DOSWIADCZENIE INWESTYCYJNE ® TAK, W INNE ROZWIAZANIA EMERYTALNE (IKE,IKZE,PPE,OIPE)
©® NIE TRAKTUJE TEGO JAK DOSWIADCZENIE INWESTYCYJNE, ® TAK, ALE NIE W ROZWIAZANIA EMERYTALNE

TO SIE DZIEJE POZA MNA I TYLKO BIERNIE BIORE W TYM UDZIAL TAK, ZAROWNO W INNE ROZWIAZANIA EMERYTALNE, JAK I INNE




Pracownicze Plany Kapitatowe jako doswiadczenie
Inwestycyjne | motywator do inwestowania

W konteks$cie znaczenia pierwszych dosSwiadczen inwestycyjnych dla budowania na-
wyku regularnego inwestowania warto zwrdci¢ uwage na motywacyjna role PPK. Dla
czesci mtodych dorostych udziat w programie, mimo relatywnie biernej roli uczestnika
w podejmowaniu decyzji inwestycyjnych, stanowi pierwszy kontakt z inwestowaniem.

Wsrod osob uczestniczacych w PPK 43% postrzega udziat w programie jako swoje
pierwsze doswiadczenie inwestycyjne, a kolejne 30% jako nastepne dosSwiadczenie
tego typu. Oznacza to, ze dla blisko trzech czwartych uczestnikow PPK (73%) jest
ono elementem ich dotychczasowej historii inwestycyjnej.

Co wiecej, 41% uczestnikow PPK deklaruje, ze udziat w programie sktonit ich do
zainwestowania w inne instrumenty finansowe lub inwestycyjne. Najczesciej byty
to inne rozwigzania emerytalne, takie jak IKE, IKZE, PPE czy OIPE (23%), natomiast
tacznie 18% badanych zainwestowato rowniez w instrumenty inne niz emerytalne (wy-
tacznie lub réownolegle do rozwigzan emerytalnych). PPK moze wiec petnic nie tylko
funkcje programu emerytalnego, ale takze stanowic¢ pierwszy krok na drodze do
bardziej aktywnego uczestnictwa w rynku finansowym i podejmowania kolejnych
decyzji inwestycyjnych.

Jednoczesnie 59% uczestnikdw nie podjeto pod wptywem PPK dodatkowych inwesty-
CJi, co pokazuje, ze ten efekt nie jest powszechny | dotyczy niespetna jednej trzeciegj
uczestnikdw programul.




Gtowne cele inwestowania

W jakim celu inwestujesz pieniadze? (5 najwazniejszych celow) ® 2026
® 2024
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Gtowne cele inwestowania

WSrdd pieciu najwazniejszych celdw inwestowania mtodzi dorosli najczesciej wskazuja
motywacje zwigzane z pomnazaniem | zabezpieczeniem kapitatu. Deklarujg, ze inwe-
stujg po to, aby pieniadze ,pracowaty”, by zabezpieczyl swojg przysztosC emerytalng,
zgromadzi¢ srodki na przyszte, nieokreSlone potrzeby, chroni¢ kapitat przed inflacja
oraz sfinansowa¢ zakup nieruchomosci. Pie€ najwazniejszych celdw inwestycyjnych
pokazuje zatem, ze mtodzi postrzegaja inwestowanie przede wszystkim jako sposdb
na budowanie bezpieczenstwa finansowego i pomnazanie posiadanych srodkdow.

W pordwnaniu z wynikami z 2024 r. w 2026 r. mtodzi dorosli deklarujg mniejsza liczbe
powododw, dla ktdérych inwestuja. taczna liczba wskazan na poszczegdlne cele jest nizsza,
co moze Swiadczy¢é o mniejszym zréznicowaniu motywacji inwestycyjnych. Inwestowa-
nie wydaje sie obecnie koncentrowac wokdt kilku najwazniejszych, ogdlnych potrzeb,

zamiast stuzy¢ realizacji wielu réznych celow i plandw.

Jednoczesénie piec€ najwazniejszych celdw inwestycyjnych pozostato niezmienione w po-
rownaniu z 2024 r. Oznacza to, ze mimo mniejszej liczby deklarowanych motywacii,
podstawowe powody inwestowania mtodych dorostych pozostajg takie same. Spadek
liczby wskazan na poszczegdlne cele nalezy wiec interpretowac przede wszystkim jako
przejaw wiekszej] koncentracji motywacji inwestycyjnych, a niekoniecznie jako spadek
znaczenia konkretnych celdw. Mozna zatem mowi¢ o wiekszym skupieniu mtodych
inwestujacych wokdt kilku kluczowych powoddw, zwigzanych przede wszystkim z bu-
dowaniem kapitatu i zapewnieniem sobie bezpieczenstwa finansowego w przysztosci.




Motywacja do inwestowania - miec wiecej,
czy nie mie¢ za mato?

Q O
@V 4
56% 44%

mtodych dorostych inwestuje mtodych dorostych inwestuje
przede wszystkim zeby nie doswiadczy¢ przede wszystkim by doswiadczyc
finansowych nieprzyjemnosci w przysztosci swobody finansowej, zy¢ petnia zycia,
(53% w 2024 r.) spetnia¢ marzenia, byc zamoznym

(47% w 2024 r.)




Motywacja do inwestowania - miec wiecej,
czy nie mie¢ za mato?

Motywacje do inwestowania mozna podzieli¢ na dwa gtébwne typy: prewencyjne, zwiag- W porownaniu z 2024 r. nieco wzrosto znaczenie motywacji prewencyjnej, pod-

zane z ochrong przed sfrata i zabezpieczeniem przysztosci, oraz promocyjne, nasta-  czas gdy motywacja promocyjna nieznacznie ostabta. JednoczesSnie mtodzi dorosli

wione na pomnazanie kapitatu i realizacje przysztych plandw. Wsrdd mtodych dorostych wskazuja ogdlnie mniej celdw inwestowania niz wczesniej, przy czym piec hajwazniej-

oba podejScia sg wyraznie obecne, choé nieznacznie dominuje motywacja prewencyjna. szych celdw inwestycyjnych pozostaje zasadniczo stabilne. Oznacza to, ze mimo pew-
nego przesuniecia w strone zabezpieczenia przysztosci, inwestowanie nadal petni dla

56% mtodych dorostych inwestuje przede wszystkim po to, by unikna¢ finan-  mtodych dorostych dwie funkcje: ma chroni¢ przed finansowymi nieprzyjemnosciami,

sowych nieprzyjemnosci w przysztosci, podczas gdy 44% kieruje sie motywacja ale takze umozliwia¢é pomnazanie kapitatu i realizacje aspiracji.

promocyjng, czyli chce dzieki inwestowaniu osiggnac wieksza swobode finansowa, zy¢

petnig zycia, spetnia¢ marzenia czy zwieksza¢ swoj majatek. Podziat ten znajduje od-  Inwestowanie mtodych dorostych taczy wiec perspektywe , nie chce mie¢ mniej”

zwierciedlenie w konkretnych celach inwestowania. Wsrdd najczesciej wskazywanych z perspektywa ,,chce mie¢ wiecej”, z nieco silniejszym akcentem na bezpieczen-

pPOjawiaja sie zabezpieczenie emerytalne, przygotowanie na nieokresSlone potrzeby przy-  stwo i ochrone przysztosci.

sztosci i ochrona przed inflacjg, ale takze cheé, aby pieniadze ,pracowaty”, oraz zakup

nieruchomosci.




Strategie inwestowania

2026 2024

Nieinwestujacy Nieinwestujacy
® Wole szanse mniejszego zysku, ale przy mniejszym ryzyku
® Wole szanse wiekszego zysku, nawet przy wiekszym ryzyku
® Nie mam zdania

14%  35%

Inwestujacy
18% 9%
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Nieinwestujacy Nieinwestujacy

18% 54% ® Szybki znaczny zysk (lub szybka strata) 13% 56%
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Strategie inwestowania

Zarowno inwestujacy, jak i dzis nieinwestujacy, najczesciej deklaruja ostrozne
podejscie do inwestowania. Wsrdd inwestujacych 73% preferuje mniejszy zysk przy
najmniejszym ryzyku, a 18% jest sktonnych zaakceptowaé wieksze ryzyko dla wyzszego
zysku. W grupie nieinwestujacych odpowiedzi sg bardziej zréznicowane, 51%, gdyby
miato inwestowac, wolatoby wybraé mniejsze ryzyko, 19% wiekszy potencjalny zysk,
a 29% nie ma w tym momencie zdania na ten temat.

W odniesieniu do sposobu osiggania celu inwestycyjnego dominuje strategia matych
krokow, ktdrag wskazuje 74% inwestujacych i 54% nieinwestujacych. Inwestujacy cze-
Sciej preferujg rowniez dywersyfikacje, 62% deklaruje inwestowanie w rozne aktywa
jednoczesnie, podczas gdy 20% wybiera jeden rodzaj aktywow. Wsrdd nieinwestujacych
az 53% nie ma zdania w te] kwestii, co wskazuje na mniej sprecyzowane preferencje

Inwestycyjne.

W pordwnaniu z 2024 r. widoczny jest spadek jednoznacznych deklaracji doty-
czacych strategii inwestycyjnych. Wsrdd inwestujgcych zmniejszyt sie udziat oséb
preferujgcych zarbwno ograniczanie ryzyka, jak | stopniowe osigganie celu oraz dy-
wersyfikacje, przy jednoczesnym wzrosScie odsetka osdb niezdecydowanych. Moze to
wskazywac, ze podejscie do inwestowania staje sie bardziej zroznicowane i mniej
oparte na jednej, jasno okresSlonej strategii, a wybor sposobu inwestowania moze
by¢ w wiekszym stopniu uzalezniony od indywidualnej sytuacji i warunkdw rynkowych.




Strategie inwestowania

2026
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Strategie inwestowania

Wsrod inwestujacych mtodych dorostych dominuje dtugoterminowe podejscie
do inwestowania (57% wskazuje inwestycje dtugoterminowe, 27% krétkoterminowe,
a 16% nie wie jak dtugo bedzie inwestowac). W przypadku nieinwestujacych, 38%
wskazuje preferencje dla inwestycji dtugoterminowych, 28% krotkoterminowych,
a 34% nie ma zdania. Nalezy pamietac, ze odpowiedzi w tej grupie dotycza ich dekla-
rowanego, hipotetycznego podejscia do inwestowania. R6znica miedzy grupami moze
wskazywacé, ze doswiadczenie inwestycyjne wptywa na sposoéb postrzegania horyzon-
tu inwestowania, osoby, ktdre juz inwestuja, czesciej mysla o inwestowaniu w dtuzszej
perspektywie niz osoby, ktore jeszcze nie rozpoczety inwestowania. Nie mozna jednak
wykluczyc, ze to wiadnie osoby o bardziej diugoterminowym podejSciu czesciej decy-
duja sie rozpoczac¢ inwestowanie.

Podobnie przedstawia sie kwestia inwestowania z myslag o emeryturze. Wsrod inwe-
stujacych 52% deklaruje, ze uwzglednia emeryture w swoich decyzjach inwe-
stycyjnych, 32% tego nie robi, a 16% nie ma zdania. Wérod nieinwestujacych, 42%
deklaruje, ze inwestowatoby z mysla o emeryturze, 26% nie uwzgledniatoby fego
celu, a 32% nie ma zdania. Perspektywa emerytalna jest wiec wyrazniej obecna wsréd
0sOb juz inwestujacych, choc takze czesc¢ nieinwestujacych deklaruje uwzglednianie
tego celu w hipotetycznych decyzjach.

W pordéwnaniu z 2024 r. wsrdéd inwestujacych o 11 p.p. zmniegjszyt sie odsetek osdb
inwestujgcych dtugoterminowo, a takze ostabta orientacja na inwestowanie z mysla
o emeryturze. JednoczesSnie wzrost odsetek osdb, ktdre nie wiedzg jak dtugo beda in-
westowacé. Moze to wskazywag, ze dla czeSci mtodych inwestujacych, dtugi horyzont
Inwestowania i perspektywa emerytalna pozostajg pojeciami odlegtymi i abstrakcyjnymi,
ktére trudno przetozy¢ na konkretne decyzje inwestycyjne.




Strategie inwestowania

2026 2024

Nieinwestujacy Nieinwestujacy
® Inwestowanie aktywne (samodzielnie dobierane aktywa)
® Inwestowanie pasywne (np. ETF)

® Nie mam zdania _
Inwestujacy
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Strategie inwestowania

Sktonno$¢ do aktywnego zarzadzania finansami, wyrazajaca sie samodzielnym doborem
aktywdw do portfela, podejmowaniem decyzji inwestycyjnych bez wsparcia doradcy
oraz regularnym zasilaniem portfela, jest wyraznie czestsza wsrdd osdb, ktoére inwe-
stujg, niz wsrdd tych, ktdre tego nie robig. Inwestujacy czesSciej stawiaja wiec na
samodzielnos¢ i regularne angazowanie wtasnych srodkow, podczas gdy niein-
westujacy czesciej dopuszczaja mozliwos¢ skorzystania z doradcy lub nie maja
sprecyzowanych preferencji. R6znice te moga czesciowo wynika¢ z wiekszego do-
Swiadczenia inwestycyjnego | wieksze] pewnosci w podejmowaniu decyzji finansowych.

Wsrod inwestujacych czesciej wybierany jest aktywny niz pasywny sposob
inwestowania. 42% oso6b z tej grupy deklaruje samodzielny dobér aktywdw do portfela,
podczas gdy 31% wskazuje na inwestowanie pasywne, np. za posrednictwem ETF-6w.
Inwestujacy znacznie czesciej preferuja rowniez samodzielne podejmowanie decyzji
iInwestycyjnych niz korzystanie z ustug doradcy (58% wobec 24%). Podobnie czesciej
deklaruja regularne zasilanie portfela dodatkowymi Srodkami niz jednorazowe inwesto-
wanie | pozniejsze obracanie zgromadzonym kapitatem (63% wobec 19%).

Wsrod osob nieinwestujagcych dominuja natomiast odpowiedzi wskazujace na
brak sprecyzowanych preferencji w zakresie sposobu inwestowania. Moze to wyni-
kacC z niewielkiego doSwiadczenia z inwestowaniem lub z faktu, ze przedstawione spo-
soby zarzadzania portfelem sa dla tej grupy bardziej abstrakcyjne. Wsrdd osdb, ktdre

majg okreslone zdanie, aktywne inwestowanie rowniez jest nieco czesciej wybierane niz
pasywne (31% wobec 27%). W kwestii podejmowania decyzji nieinwestujacy czesciej
wskazuja na mozliwos¢ korzystania z ustug doradcy niz na samodzielne podejmowanie
decyzji (38% wobec 28%). Z kolei w odniesieniu do zasilania portfela czesciej deklaruja
regularne dokfadanie pieniedzy niz jednorazowe inwestowanie i obracanie zgromadzo-
nymi srodkami (37% wobec 27%).

R&znice miedzy inwestujacymi a nieinwestujacymi moga wskazywaé na dwie mozliwe
zaleznosci. Z jednej strony osoby bardziej otwarte na samodzielne i aktywne zarzadza-
nie pieniedzmi moga by¢ czesciej sktonne do rozpoczecia inwestowania. Z drugiej strony
to doSwiadczenie inwestycyjne moze zwiekszac pewnosé¢ wtasnych kompetencji
| w konsekwencji sprzyjaC wieksze] samodzielnosci w tym obszarze. Na podstawie da-
nych nie mozna jednak jednoznacznie okresli¢ kierunku tej zaleznosci.

Warto rowniez zwrdci¢ uwage na zmiane obserwowanag na przestrzeni dwoch lat. Wsrod
inwestujacych wzrost odsetek osob deklarujacych inwestowanie pasywne oraz
korzystanie ze wsparcia doradcy. Moze to wskazywaé na rosnace zainteresowanie
rozwigzaniami, ktore nie wymagaja samodzielnego podejmowania wszystkich decyzji
inwestycyjnych. Jednym z mozliwych czynnikdw jest wieksza obecnosé¢ tematyki
inwestowania pasywnego w mediach i debacie publicznej, cho¢ na podstawie ba-
dania nie mozna stwierdzic, ze jest to bezposrednia przyczyna obserwowanej zmiany.




Strategie inwestowania

2026 2024

Nieinwestujacy Nieinwestujacy
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Strategie inwestowania

W pordéwnaniu z nieinwestujgcymi, inwestujacy czesciej maja sprecyzowane strate-
gie reagowania na zmiany cen aktywow. Rzadziej deklarujg brak zdania w tej kwestii,
co moze wskazywac na wieksza pewnos¢ w podejmowaniu decyzji inwestycyjnych,
wynikajaca m.in. z posiadanego doswiadczenia.

Inwestujacy czescie] deklarujg utrzymywanie aktywdéw mimo spadku ich ceny niz ich
sprzedaz (42% wobec 28%). Jednoczesnie 55% inwestujacych kupowatoby aktywa,
gdy ich cena maleje, podczas gdy 17% preferuje zakup aktywdw, ktdérych cena rosnie.
Inwestujacy s3 wiec czesciej gotowi przeczekac spadki i wykorzystac je do
zwiekszenia zaangazowania, niz reagowac na nie wycofaniem sie z inwestycji.

Nieinwestujacy najczesciej nie maj3 sprecyzowanego zdania, odpowiedzi ,nie
mam zdania” wskazuje 45% w przypadku reakcji na spadki i 42% w przypadku decyzji
o zakupie. Najprawdopodobniej w duzej mierze wynika to z braku doswiadczenia
inwestycyjnego, ktory utrudnia deklarowanie konkretnej strategii. Wsrdd nieinwestuja-

cych 29% deklaruje, ze w przypadku posiadania aktywow utrzymatoby je mimo spadku

ich ceny, a 26% zdecydowatoby sie na ich sprzedaz. W przypadku zakupu 35% wskazuje
na kupowanie podczas spadkdw, a 23% na zakup przy wzrostach cen.

W porownaniu z 2024 r. wsrod inwestujacych zmniejszyto sie znaczenie utrzy-
mywania i kupowania aktywow w czasie spadkow, a wzrosta gotowos$¢ do sprze-
dazy przy spadku wartosci. JednoczesSnie wzrosta niejednoznacznosc¢ deklarowanych
strategii. Moze to wskazywac na zmiane sposobu postrzegania ryzyka i mniejsza
sktonnos¢ do automatycznego reagowania na przeceny zakupem.

Jednym z mozliwych wyjasnien tej zmiany moze by¢ doswiadczenie ostatnich lat re-
latywnie dobrych wynikéw rynkowych. Okres wzrostow mogt wptynaé na optyke
inwestujacych i z jednej strony wzmocnié przekonanie o atrakcyjnosci inwestowania,
z drugiej sprawié, ze spadki sg dzis oceniane bardziej selektywnie i nie zawsze trakto-
wane jako oczywista okazja do zakupu. Na podstawie badania nie mozna jednak prze-
sadzié, czy to wtasnie doSwiadczenia rynkowe odpowiadaja za obserwowang zmiane.




Strategie inwestowania

Odsetek os6b uznajacych inwestowanie w PPK/PPE/IKE/IKZE za sensowne rozwigzanie: ® Inwestujacy

® Nieinwestujacy

PPK

PPE

IKE
IKZE
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Osoby, ktére juz inwestuja, czesciej niz nieinwestujacy uznaja poszczegdlne formy inwestujacych dotycza rowniez PPK (63%) i PPE (52%), natomiast najmniejsza roznica
oszczedzania emerytalnego za sensowne inwestycje. We wszystkich analizowanych wystepuje w przypadku IKZE (42% vs 35%). Osoby inwestujace moga miec wieksza
kategoriach odsetek wskazan wsrdd inwestujgcych jest wyzszy niz w grupie nieinwe-  wiedze i bardziej pozytywnie ocenia¢ dostepne formy oszczedzania, ale z dru-

stujgcych. Najwieksza roznica dotyczy IKE, ktére za sensowng inwestycje uznaje 61% giej strony postrzeganie ich jako sensownych inwestycji moze samo w sobie
inwestujacych, wobec 26% nieinwestujacych. Relatywnie wysokie wskazania wsrdd sprzyjac podejmowaniu aktywnosci inwestycyjne;.




Dlaczego mtodzi dorosli




Blokery inwestowania
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Czynniki najsilniej zniechecajace do inwestowania ® 2026
(najwazniejsze 5) ® 2024

Ryzyko zwigzane z inwestowaniem 27%
39%

Brak wystarczajgcej wiedzy z zakresu inwestowania 27%
37%

Nie moge sobie pozwoli¢ na strate pieniedzy 24%

30%

Brak poczucia bezpieczenstwa finansowego 19%
29%

Zbyt wysokie podatki od zyskow 19%
20%

Niewystarczajgcy poziom posiadanych oszczednosci 18%
28%

Brak zaufania do rzadzacych i do tego, ze nie zmienig prawa 18%
23%

Inwestowanie jest trudne 16%

24%

Brakuje mi czasu zeby moc sie tym zajmowaé 16%

19%

Brak wiary we wtasne sity 14%

19%

Nic mnie nie zniecheca 12%

10%

Formalnosci, ktére nalezy dopetni¢ by moc zaczac inwestowac 10%
(zatozenie rachunku, wypetnienie ankiet) 12%

—
—

Uwazam, ze inwestowanie to rozwigzanie dla bogatych 8%
13%
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Blokery inwestowania

Mtodzi dorosli wskazuja szeroka i zroznicowana liste czynnikow, ktore zniechecaja
ich do inwestowania. Nawet poproszeni o wybor pieciu najwazniejszych powodow
nie prezentuja jednomysinego stanowiska. Sposrdéd wszystkich wskazywanych barier
12 czynnikow wymienia co najmniej 10% badanych.

Najwazniejsza grupa powoddw zwigzana jest z ryzykiem utraty kapitatu oraz oso-
bista sytuacja finansowa. 27% mtodych dorostych wskazuje na ryzyko inwestycyjne,
a 24% deklaruje, ze nie moze sobie pozwoli€ na strate pieniedzy. Kolejne 19% nie czuje
sie bezpiecznie finansowo, a 10% uwaza, ze nie posiada wystarczajgcych oszczednosci.
Do tej grupy mozna rowniez zaliczy¢ wysokos¢ podatku od zyskow kapitatowych,
ktora jako zbyt wysoka wskazuje 19% badanych.

Druga istotna grupe stanowia bariery zwigzane z wiedzg i poczuciem kompetencji
w zakresie inwestowania. 27% mtodych dorostych obawia sie, ze nie posiada wystar-
czajacej wiedzy, aby inwestowacd, 14% nie wierzy we wiasne mozliwosci w tym obszarze,
a 16% postrzega inwestowanie jako trudne. Wyniki te wskazuja, ze barierg pozostaje
nie tylko brak wiedzy, ale rowniez brak pewnosci siebie w podejmowaniu decyzji
inwestycyjnych.

Istotnym czynnikiem pozostaje rowniez brak zaufania do rzadzacych i obawa przed
zmianami prawa dotyczacego inwestowania - wskazuje na niego 18% mtodych do-
rostych. Jest to wynik spdjny z obserwacjami z innych badan, w ktdrych zaufanie do sta-
bilnosci regulacji ma szczegdlne znaczenie w przypadku decyzji dotyczacych inwestycji

emerytalnych.

Kolejna grupe stanowig powody zwigzane z brakiem czasu, formalnosciami oraz
przekonaniami dotyczacymi tego, dla kogo wtasciwie jest inwestowanie. 16% ba-
danych wskazuje brak czasu, 10% obawia sie formalnosci zwigzanych z inwestowaniem,
a 9% uwaza, ze iInwestowanie jest rozwigzaniem przeznaczonym przede wszystkim dla
osdb bogatych. Dla 6% barierag jest obawa przed tym, co inni pomysla w przypadku po-
niesienia straty. Sg to czynniki, ktére mozna postrzegac jako potaczenie praktycznych
przeszkdd, btednych przekonan oraz obaw spotecznych.

Jednoczes$nie 12% mtodych dorostych deklaruje, ze nic nie zniecheca ich
do inwestowania.

W poréwnaniu z 2024 r. odsetki wskazujacych poszczegolne bariery spadty, a w przy-
padku wiekszosci powoddw roznice sg istotne i siegajg nawet 10-12 p.p. Dotyczy to m.in.
ryzyka inwestycyjnego, braku wystarczajacej wiedzy, poziomu posiadanych oszczed-
nosci oraz poczucia bezpieczenstwa finansowego. Pomimo tych zmian struktura
najwazniejszych barier pozostaje bardzo stabilna - doktadnie te same czynniki,
ktore byty wskazywane w 2024 r., znajduja sie dzis wsrod 12 gtownych powodow
nieinwestowania. Oznacza to, ze cho¢ znaczenie poszczegdlnych barier zmniejszyto
sie, ich charakter pozostaje niezmienny.




Blokery inwestowania w poszczegolne instrumenty inwestycyjne

Jakie 3 czynniki najsilniej zniechecaja Cie Jakie 3 czynniki najsilniej zniechecaja Cie ETF
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jestem za mtody, 12% 23%

zeby inwestowac 11% 27%

w ten sposob 11% 28%
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z zakupem
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Zbyt maty
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23%
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Skomplikowane zasady
dziatania tego 27%
instrumentu 24%
24%
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ryzyko straty 28%
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29%

Zbyt maty
potencjalny zysk 19%
20%
27%
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Blokery inwestowania w poszczegolne instrumenty inwestycyjne

Wyniki badania pozwalaja wskaza¢ siedem gtownych czynnikéw ograniczajacych
sktonnos¢ mtodych dorostych do inwestowania w poszczegolne instrumenty
rynku finansowego. S3 to: zbyt maty potencjalny zysk, zbyt wysokie ryzyko straty,
skomplikowane zasady dziatania instrumentu, formalnosci zwigzane z jego zakupem,
brak wystarczajgcej] wiedzy, podatki | optaty oraz przekonanie, ze jest sie jeszcze zbyt
mtodym na inwestowanie w dany instrument.

W przypadku ETF, obligacji oraz jednostek funduszy inwestycyjnych najczesciej
wskazywana barierg jest brak wystarczajacej wiedzy na temat instrumentu. W przy-
padku akcji wiedza rdwniez zajmuje wysoka pozycje, jednak czescigj niz jej brak mtodych
dorostych powstrzymuje obawa przed utrata kapitatu.

W przypadku ETF wsérdd trzech najczesciej wskazywanych barier znajduja sie rdwniez
zbyt wysokie ryzyko straty oraz zbyt skomplikowane zasady dziatania instrumentu. Oba
te czynniki sg jednak wskazywane wyraznie rzadziej niz brak wystarczajacej wiedzy (roz-
nica wynosi odpowiednio 15-16 p.p.)

W przypadku jednostek funduszy inwestycyjnych od 17% do 22% badanych wska-
zuje jako bariery ryzyko straty, zbyt skomplikowane zasady dziatania instrumentu oraz
podatki | optaty.

W odniesieniu do akcji, po obawach zwigzanych z ryzykiem straty kapitatu, najczescie;
wskazywanymi czynnikami sg brak wystarczajgcej wiedzy, zbyt skomplikowane zasady

dziatania instrumentu oraz podatki | optaty. Brak wiedzy wskazuje 30% badanych, czyli
0 5 p.p. mniej niz ryzyko straty kapitatu. Pozostate dwa czynniki wskazuje odpowiednio
18% i 20% badanych.

W przypadku obligacji, obok barier wymienianych rowniez przy pozostatych instru-
mentach, istotnym czynnikiem jest zbyt maty potencjalny zysk, na ktory wskazuje
21% badanych.

Pozostate bariery, takie jak formalnosci zwigzane z zakupem, przekonanie o byciu zbyt
mtodym na inwestowanie w dany sposdb (a w przypadku ETF, akcji i jednostek funduszy
takze zbyt maty potencjalny zysk), sa wskazywane przez kilkanascie procent badanych.
Nie sg wiec dominujgcymi powodami, ale stanowig istotne, niepomijalne bariery.

W pordéwnaniu z 2024 r. dla kazdego analizowanego rozwiazania inwestycyjnego
spadt odsetek osob wskazujacych poszczegodlne bariery. Jednoczes$nie wzrdst (do
okoto 20%) udziat oséb deklarujacych, ze w zasadzie nic nie zniecheca ich do inwe-
stowania. Oznacza to, ze cho¢ hierarchia barier pozostaje zréznicowana w zaleznosci
od instrumentu, ogdélna skala deklarowanych przeszkdd jest dzis nizsza niz w 2024 .
Moze to takze wskazywad, jak duze znaczenie ma aktualny kontekst sytuacyjny mto-
dych dorostych, w szczegolnosci zarowno ich obiektywna sytuacja finansowa,
jak i subiektywne poczucie bezpieczenstwa finansowego) oraz dobra sytuacja
rynkowa, ktéra w ostatnim czasie wybaczata mniejsze i wieksze btedy inwesto-
row, nieco usypiajac ich czujnosc.




Nie inwestuje, bo mnie




Sytuacja finansowa

Dochod netto respondentow
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Sytuacja finansowa

Dochody w badanej prébie sg zréznicowane, przy czym wiekszoSC badanych osigga
miesieczny dochdd netto przekraczajacy 3000 zt. Wsrdd kobiet najwieksze grupy stano-
wig osoby osiggajace 4001-5000 zt (23%) oraz 3001-4000 zt (20%), a kolejne 17% uzy-
skuje 5001-6000 zt. W przypadku mezczyzn wyraznie dominuje przedziat 3001-4000 zi,

obejmujacy 44% badanych, podczas gdy 22% osigga dochdd na poziomie 4001-5000
zt, a 19% -5001-6000 zt.

Subiektywna ocena sytuacji finansowej pokazuje natomiast, ze wiekszo$¢ mtodych do-
rostych postrzega swoja sytuacje jako co najmnigj Srednia. Najczesciej deklarowana jest
ocena Srednia (44%), 22% badanych ocenia swojag sytuacje jako raczej dobrg, 19% jako
dobrg, a 3% jako bardzo dobra. Jednoczesnie 12% badanych ocenia swoja sytuacje jako
CO hajmniegj raczej ztg, w tym 7% jako raczej ztg, 3% jako ztg i 2% jako bardzo zta.

Zestawienie obu wymiarow pokazuje, ze pracujacy mtodzi dorosli najczesciej
dysponuja dochodami pozwalajacymi na umiarkowanie pozytywna ocene swojej
sytuacji finansowej, choc¢ dla najwiekszej grupy pozostaje ona po prostu Sred-
nia. Wyzsze dochody wiaz3a sie natomiast z czestsza pozytywna ocena wtasnej
sytuacji finansowej.




Wysokos¢ oszczednosci mtodego pokolenia

Ile pieniedzy udaje ci sie przecietnie odtozy¢ w ciggu miesigca?
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Wysokos¢ oszczednosci mtodego pokolenia

Potowa badanych odktada nie wiecej niz 500 zt miesiecznie, a trzy czwarte nie
wiecej niz 1500 zt. Po 25% respondentdw odktada do 100 zt, 101-500 zt oraz 501-1500
zt miesiecznie, a kolejne 24% od 1501 do 6000 zt. Jedynie 1% deklaruje odktadanie po-
nad 6000 zt miesiecznie.

Srednia miesieczna kwota odktadana przez badanych wynosi 1056 zt, przy czym jest
ona zawyzana przez niewielka grupe osdb odktadajacych bardzo wysokie kwoty. Dlate-
go lepszy obraz typowych zachowan daje mediana, ktéra wynosi 500 zt miesiecznie.

Najczesciej deklarowany poziom oszczednosci odpowiada 1-3 miesiecznym dochodom
(25%). 18% badanych posiada oszczednosci na poziomie 4-6 miesiecznych dochoddw,
a 21% wiecej niz szeS¢ miesiecznych pensji. 10% respondentow nie posiada obecnie
zadnych oszczednosci, natomiast 14% ma odtozong kwote nizsza niz miesieczne dochodly.

W poréwnaniu z 2024 r. wyraznie (o0 10 p.p.) zmniejszyt sie odsetek osob, ktore nie
wiedza, czy i w jakiej wysokosci posiadajg oszczednosci. Jednoczes$nie wzrdst udziat
osdb deklarujacych oszczednosci na poziomie 1-3 miesiecznych dochodow, a w wyz-
szych przedziatach rowniez widoczny jest niewielki wzrost wskazan. Moze to sugerowac
wieksza swiadomosc wtasnej sytuacji finansowej i bardziej konkretna wiedze
o posiadanych oszczednosciach.




Kategoria pieniedzy do przeznaczenia na inwestycje

Jakie pieniadze przeznaczasz lub przeznaczytbys na inwestycje?
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Kategoria pieniedzy do przeznaczenia na inwestycje

W budzetach mtodych dorostych inwestowanie najczesSciej ma charakter wtorny  Inwestowanie nadal jest dla wiekszosci badanych kolejnym krokiem po zabezpie-

wobec biezacych wydatkow i oszczedzania. 25% badanych inwestuje dopiero pie-  czeniu biezacych potrzeb i czesci oszczednosci, a nie finansowym priorytetem.
nigdze, ktére pozostaja po odtozeniu czesci sSrodkdw w formie oszczednosci, a kolej-  Jednocze$nie spadek odsetka osdb traktujgacych inwestowanie jako sposdb na zago-
ne 24% przeznacza na inwestycje srodki pozostate po pokryciu wszystkich kosztow. spodarowanie ,wolnych” pieniedzy moze wskazywac na nieznaczne umochienie jego

17% inwestuje w pierwszej kolejnosci po poniesieniu niezbednych wydatkow, bardziej Swiadomej roli w zarzadzaniu finansami.
natomiast jedynie 7% traktuje inwestowanie priorytetowo i deklaruje, ze zawsze znaj-
duje na nie pienigdze.

W pordwnaniu z 2024 r. struktura odpowiedzi pozostaje bardzo podobna. Nieznacz-
nie wzrdst odsetek oséb inwestujacych po odtozeniu czesci pieniedzy na oszczednoSci
(z 22% do 25%) oraz po pokryciu biezacych kosztow (z 23% do 24%). JednoczesSnie
spadt udziat osdb, ktére inwestujg dopiero wtedy, gdy nie maja innego pomystu na
wykorzystanie pieniedzy (z 32% do 28%).




Nie inwestuje, bo brakuje




Samoocena wiedzy | umiejetnosci inwestycyjnych
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Samoocena wiedzy | umiejetnosci inwestycyjnych

Mtodzi dorosli najczesciej oceniajg swoja wiedze o inwestowaniu jako umiarkowana
(38%) lub podstawowa (34%). 19% badanych deklaruje brak wiedzy lub umiejetnosci
w tym zakresie, 8% ocenia swoja wiedze jako zaawansowang, a zaledwie 1% jako bar-
dzo zaawansowang. W przypadku umiejetnosci inwestowania rozktad odpowiedzi
jest podobny: 32% badanych ocenia je jako umiarkowane, 29% jako podstawowe, 33%
deklaruje ich brak, 5% wskazuje poziom zaawansowany, a 1% bardzo zaawansowany.
Oznacza to, ze wiekszoS¢ mtodych szacuje swoje kompetencje inwestycyjne na
poziomie podstawowym lub umiarkowanym, a niewielka czesS¢ postrzega je jako
Zaawansowane,

W porownaniu z 2024 r. mtodzi dorosli wyzej oceniajg zarowno swoj3 wiedze,
jak i umiejetnosci zwigzane z inwestowaniem. Odsetek osdb deklarujacych brak
wiedzy o inwestowaniu zmniejszyt sie z 25% do 19%, a jednoczesnie wzrdst udziat osdb
oceniajacych swojg wiedze na poziomie umiarkowanym (z 33% do 38%) i zaawansowa-

nym (z 5% do 8%). Podobny kierunek zmian widoczny jest w samoocenie umiejetnosci
iInwestowania: odsetek oséb deklarujgcych ich brak spadt z 39% do 33%, podczas gdy
udziat osdb oceniajgcych je jako umiarkowane wzrost z 24% do 32%.

Zmiana nie polega wiec przede wszystkim na wzroscie grupy oséb zaawanso-
wanych, ale na przesunieciu czesci mtodych z najnizszych poziomow samooce-
ny w kierunku poziomu umiarkowanego. Moze to wskazywac na rosnaca pewnosc¢
mtodych dorostych co do wtasnych kompetencji inwestycyjnych i1 wieksze poczucie, ze
posiadajg podstawy pozwalajace im Swiadomie poruszacl sie w obszarze inwestowania.
Jednoczes$nie utrzymujacy sie niski odsetek oséb oceniajgcych swoje kompetencje jako
bardzo zaawansowane pokazuje, ze wzrost samooceny dotyczy przede wszystkim
poczucia wiekszej znajomosci podstaw inwestowania, a nie deklarowania eks-

perckiego poziomu kompetencji.




Samoocena wiedzy o instrumentach finansowych

Odsetek osob deklarujacych co najmniej podstawowa wiedze na temat poszczegolnych instrumentow
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Samoocena wiedzy o instrumentach finansowych

WSrdd analizowanych rozwigzan inwestycyjnych, z wytaczeniem produktéw emerytal-
nych, mtodzi dorosli najczesciej deklaruja co najmniej podstawowa wiedze na
temat kryptowalut (67%). Jest to wyrazna zmiana wzgledem 2024 r., kiedy odsetek
osOb deklarujgcych jakakolwiek wiedze na ich temat byt o 31 p.p. nizszy. Wzrost ten
mozna wigzac zardwno z rosnaca popularnoscia kryptowalut wsréd mtodego pokole-
nia, jak i z ich coraz wieksza obecnoscig w mediach, mediach spotecznosciowych oraz
szerszej debacie publiczne.

Niewiele nizszy poziom deklarowanej znajomosci dotyczy akcji i obligacji skarbowych,
najstarszych i najbardziej tradycyjnych sposrdéd analizowanych instrumentow. W 2024
r. zajmowaty one odpowiednio pierwsze | drugie miejsce w zestawieniu. Warto jednak
podkreslié, ze poziom deklarowanej znajomosci tych instrumentow w 2024 | 2026 .
nie zmienit sie znaczaco. Oznacza to, ze obserwowane przesuniecie w rankingu wyni-
ka przede wszystkim z dynamicznego wzrostu swiadomosci kryptowalut, a nie ze
spadku znajomosci akcji czy obligacji.

Wyrazny wzrost deklarowanej znajomosci widoczny jest rowniez w przypadku jedno-
stek funduszy inwestycyjnych i ETF. Odsetek mtodych dorostych deklarujgcych co
najmniej podstawowa wiedze na temat funduszy wzrést z 34% do 52%, a w przypadku
ETF, z 31% do 45%. W ostatnich latach poszerzanie oferty ETF dostepnych na pol-
skim rynku sprzyjato wzrostowi zainteresowania tymi rozwigzaniami, co z kolei
przetozyto sie na wiekszg obecnosc tematu ETF | inwestowania pasywnego w mediach

| mediach spotecznosciowych. Zagadnienia te byty szeroko podejmowane przez eks-

pertéw finansowych, fininfluencerdw | inne osoby wptywajace na postawy mtodego
pokolenia, co dodatkowo wspierato ich popularyzacje. W przypadku funduszy inwe-
stycyjnych wzrost deklarowanej wiedzy moze by¢ dodatkowo zwigzany z dziataniami
komunikacyjnymi instytucji finansowych, zmiang zainteresowan czesci mtodych osdéb
| zwiekszeniem zainteresowania rozwigzaniami emerytalnymi, ktdre co pigte] mtodej
osobie kojarza sie wtasnie z funduszami inwestycyjnymi (wiecej w dalszej czesci raportu).

Na wzrost zainteresowania i wiedzy na temat réznych instrumentéw mogta wptywac
rowniez dobra koniunktura na rynku kapitatowym w ostatnich latach. Relatywnie
dobre wyniki inwestycyjne mogty sprzyjac zarbwno wiekszemu zainteresowaniu inwe-
stowaniem, jak i poszerzaniu wiedzy oraz poznawaniu kolejnych dostepnych rozwiagzan.

Znajomos¢ instrumentow pochodnych deklaruje 41% badanych, co oznacza spa-
dek wzgledem wyniku z 2024 r. o 23 p.p. Jednoczesnie jest to nadal stosunkowo wysoki
odsetek, bioragc pod uwage relatywnie niska popularnos¢ tego typu instrumentdw. Tak
wyrazna zmiana moze czesciowo wynikaé ze sposobu sformutowania kategorii w bada-
niu. W 2026 r. pojecie instrumentdw pochodnych zostato bardziej precyzyjnie okreslone,
co mogto ograniczy¢ jego interpretacje. W 2024 r. cze$¢ badanych mogta interpretowac
pojecie ,kontraktu terminowego” w sposdb potoczny, utozsamiajac je z kontraktem
rozumianym jako umowa, a nie z instrumentem finansowym o okreslonej konstrukcji.
Tegoroczne doprecyzowanie kategorii mogto zatem ograniczyC tego rodzaju interpre-
tacje | wptyna¢ na uzyskany wynik.




Samoocena wiedzy o instrumentach finansowych

W jakim stopniu znane Ci s3 ponizsze rozwiazania inwestycyjne

Kryptowaluty 6% 27%

Akcje 7% 28%

Obligacje skarbowe 9% 28%

Jednostki uczestnictwa funduszy
inwestycyjnych

15%
Obligacje korporacyjne 26%

ETF

28%

Instrumenty pochodne o
(kontrakty terminowe i opcje) 29 /0
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Samoocena wiedzy o instrumentach finansowych

Niezaleznie od analizowanego instrumentu, jesli mtodzi dorosli deklarujg, ze go znajg,  Wyniki wskazuja wiec, ze mtodzi dorosli najczeSciej maja poczucie jedynie pod-
najczesciej oceniaja swoja wiedze jako podstawowa, od 24% odpowiedzi w przypadku stawowej znajomosci poszczegolnych instrumentow, a relatywnie najwyzszy

instrumentéw pochodnych do 41% w przypadku kryptowalut. poziom deklarowanej wiedzy dotyczy obligacji skarbowych. Jednoczesnie kryp-
towaluty, mimo wysokiego odsetka osdb deklarujacych ich znajomos¢ na co najmniej
Srednig lub zaawansowana wiedze na temat obligacji skarbowych deklaruje 30% bada-  $rednim poziomie, sg instrumentem, w przypadku ktérego najwiecej badanych ocenia

nych i jest to najwyzszy odsetek sposrdd wszystkich analizowanych instrumentdw. Po swoja wiedze wiasdnie jako podstawowa.
26% badanych uwaza, ze zna co najmniej Srednio kryptowaluty | akcje. Z kolei 21-22%

badanych ocenia w ten sposob swojg wiedze na temat jednostek funduszy inwestycyj-

nych i ETF, zas 17-18% deklaruje co najmniej Srednig wiedze o obligacjach korporacyj-

nych i instrumentach pochodnych.




Samoocena wiedzy o emerytalnych instrumentach finansowych

Odsetek osob deklarujacych co najmniej podstawowa wiedze na temat poszczegolnych instrumentow ® 202
® 2024

Indywidualne Konto Zabezpieczenia Emerytalnego (IKZE) 57%

53%

Indywidualne Konto Emerytalne (IKE) 61%

45%

Pracownicze Programy Emerytalne (PPE) 57%

52%

Pracownicze Plany Kapitatowe (PPK) 67%

40%
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Samoocena wiedzy o emerytalnych instrumentach finansowych

Na przestrzeni ostatnich dwoch lat wzrosta deklarowana znajomos¢ wszystkich
analizowanych form oszczedzania emerytalnego: PPK, PPE, IKE i IKZE. Najbar-
dziej wyrazny wzrost dotyczy PPK, w przypadku ktérego swiadomos¢ zwiek-
szyta sie az o 27 p.p., oraz IKE, gdzie zaobserwowano wzrost o 16 p.p. W efekcie

obecnie najczesciej wskazywanym jako znane rozwigzaniem sg PPK (67%). IKE deklaruje,
ze zna 61% badanych, natomiast IKZE | PPE, po 57%.

Obserwowany wzrost Swiadomosci poszczegdlnych form oszczedzania emerytalnego
moze wskazywac na rosnace zainteresowanie mtodego pokolenia zabezpieczeniem fi-
nansowym na przysztosC. Zmiany te moga by¢ rdwniez, przynajmniej w pewnym stopniu,
efektem licznych kampanii informacyjnych, akgji i inicjatyw spotecznych ukierunkowa-
nych na zwiekszanie Swiadomosci emerytalne).




Samoocena wiedzy o emerytalnych instrumentach finansowych

W jakim stopniu znane Ci s3 ponizsze rozwiazania inwestycyjne:
2026

Pracownicze Plany Kapitatowe (PPK)
Indywidualne Konto Emerytalne (IKE)
Indywidualne Konto Zabezpieczenia Emerytalnego (IKZE)

Pracownicze Programy Emerytalne (PPE)
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® Mam zaawansowana wiedze na ich temat
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Samoocena wiedzy o emerytalnych instrumentach finansowych

Podobnie jak w przypadku innych rozwigzan inwestycyjnych, takich jak akcje, ETF, czy
obligacje, mtodzi dorosli, ktdrzy deklaruja znajomos¢ poszczegdlnych rozwigzan eme-
rytalnych, najczesciej oceniaja swoja wiedze jako podstawowa. W zaleznosci od
rozwigzania wskazuje tak 30-35% badanych.

Wsrod osob deklarujacych umiarkowany lub zaawansowany poziom wiedzy naj-
czesSciej wskazywana jest znajomosc PPK (tacznie 33%) oraz IKE (28%). Co naj-
mnigj Sredni poziom wiedzy na temat PPE deklaruje 23% badanych, a w przypadku IKZE

jest to 24%.

Relatywnie wysoki poziom deklarowane] wiedzy na temat PPK moze byC zwigzany
z szeroko zakrojonymi kampaniami informacyjno-edukacyjnymi, powszechnoscia tego
rozwigzania, mechanizmem autozapisu oraz czestym poruszaniem tematu PPK w mo-
mencie podejmowania pracy. Czynniki te moga przektadac sie nie tylko na wyzsza
Swiadomos¢ i wiedze na temat PPK, ale rowniez (posSrednio) zwiekszac zainteresowanie
Innymi formami zabezpieczenia finansowego na emeryture,




Rzeczywista podstawowa wiedza
o iInwestowaniu I instrumentach finansowych

Rzeczywisty odsetek oséb posiadajacych co najmnigj Test sktadat sie z:

podstawowag wiedze z zakresu inwestowania i instrumen- « 7 pytan ogdlnych dotyczacych zasad inwestowania
tOw inwestycyjnych zmierzono testem podstawowe] wie- « 3 pytan o obligacje skarbowe i korporacyjne

dzy. Zatem wysoki wynik w tescie oznaczat posiadanie « 3 pytan o fundusze inwestycyjne

podstawowej (a hie Srednigj, czy zaawansowanej) wiedzy. e 3 pytan o ETF

e 3 pytan o akcje
e 4 pytan o kryptowaluty
(modut dotozony w badaniu w 2026 r.)
e 5pytan o PPK i PPE
e 4 pytania o IKE/IKZE

Wynik w tescie szacowano jako sume poprawnych
odpowiedzi.




Rzeczywista podstawowa wiedza
o iInwestowaniu I instrumentach finansowych

Odsetek posiadajacych podstawowa wiedze ® 2026
® 2024

Inwestowanie 44% |
31%

Instrumenty inwestycyjne z kryptowalutami 38%
0%

Instrumenty inwestycyjne bez kryptowalut 37% |
28%

Kryptowaluty 47%
0%

PPK 44% |
35%

Akcje 37% |
34%

Jednostki uczestnictwa FI 37% |
33%

PPE 38% |
27%

IKE 37% |
26%

Obligacje 38% |
26%

IKZE 36% |
24%

ETF 30% |
21%

*Pomiar tylko w 2026 r.
COD
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Rzeczywista podstawowa wiedza
o iInwestowaniu I instrumentach finansowych

Odsetek posiadajacych podstawowa wiedze ® 2026
® 2024
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Podstawowa wiedza o inwestowaniu I instrumentach finansowych

Wyniki pokazuja wyrazny wzrost odsetka osob posiadajacych co najmniej podsta-
wowy zakres ogodlnej wiedzy o zasadach inwestowania, z 31% w 2024 r. do 44%
w 2026 r., czyli o 13 pkt proc. Jest to jeden z wiekszych wzrostéw odnotowanych
w badaniu i wskazuje na znaczaca poprawe ogolnego poziomu orientacji w tematyce
Inwestycyjne).

Odestek 0sdb posiadajacych podstawowa wiedze na temat instrumentow inwestycyj-
nych jest zr6znicowany. Najwyzszy poziom wiedzy dotyczy kryptowalut (47%) oraz
PPK (44%). Kolejna grupa instrumentdw - akcje, PPE, obligacje, IKE i IKZE - osigga
zblizony poziom rozpoznania, mieszczacy sie w przedziale 36-38% poprawnych
odpowiedzi. Najstabiej rozpoznawane sa natomiast ETF-y — poprawnie odpowiada
30% badanych.

W poréwnaniu z 2024 r. poziom wiedzy wzrost w odniesieniu do wszystkich ana-
lizowanych rozwiazan inwestycyjnych. Najwieksza poprawe wida¢ w przypadku
IKZE, obligacji, IKE | PPE, a wyrazny wzrost dotyczy takze wiedzy o ETF-ach. Mnigjsza,
ale nadal zauwazalna poprawa pojawita sie w odniesieniu do akcji | jednostek uczest-
nictwa funduszy inwestycyjnych. Oznacza to, ze w 2026 r. mtodzi dorosli lepiej radza
sobie z rozpoznawaniem podstawowych informacji o instrumentach inwestycyjnych niz
dwa lata wczesniej.

Warto zwrdci¢ uwage, ze wzrost wiedzy obejmuje zarowno popularne, jak i bardziej wy-
specjalizowane formy inwestowania, szczegdlnie instrumenty zwigzane z oszczedzaniem

emerytalnym oraz obligacje. Moze to wskazywac na stopniowe poszerzanie sie podstawowej

wiedzy finansowej i wieksza znajomosc¢ réznych form inwestowania, choc nadal w przypadku
wiekszosci instrumentdw poprawng odpowiedz wskazuje mnigj niz potowa badanych.

Podobny trend widoczny jest, gdy spojrzymy na ogét analizowanych instrumentow
inwestycyjnych. Sredni odsetek poprawnych odpowiedzi dla instrumentéw, dla kté-
rych mozliwe jest pordwnanie miedzy 2024 a 2026 r., wzrdst z okoto 28% do okoto 37%,
czyli o blisko 9 pkt proc. Oznacza to, ze poprawa nie ogranicza sie do pojedynczych
produktow, lecz ma szeroki charakter i obejmuje wiekszos¢ obszarow wiedzy in-
westycyjnej.

Warto przy tym zauwazyc¢, ze 44% poprawnych odpowiedzi w kategorii ,inwesto-
wanie” jest wyzszym wynikiem niz Sredni poziom wiedzy dotyczacy konkretnych
instrumentow. Moze to sugerowac, ze badani coraz lepiej rozumiejg samo pojecie
| podstawowe zasady inwestowania, ale wiedza o konkretnych rozwigzaniach finan-
sowych jest nadal mniej ugruntowana. Innymi stowy, wzrost ogolnej Swiadomosci
inwestycyjnej jest wyrazny, jednak przektada sie na znajomos¢ poszczegodlinych
instrumentow w nieco mniejszym stopniu.

Catosciowo wyniki wskazujg wiec na istotne podniesienie poziomu podstawowej
wiedzy inwestycyjnej w ciagu dwoch lat. Jednoczesnie fakt, ze Srednia dla poszcze-
golnych instrumentow pozostaje na poziomie okoto jednej trzecie] poprawnych od-
powiedzi, pokazuje, ze wiedza ta nadal jest relatywnie ptytka i wymaga dalszego
pogtebiania, szczegdlnie w zakresie znajomosci konkretnych produktow i sposobdw
ich funkcjonowania.




Blokady inwestowania - samoocena wiedzy o instrumentach
finansowych vs jej rzeczywisty poziom

Wiedza o rozwigzaniach inwestycyjnych
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Samoocena wiedzy o instrumentach finansowych

VS jej rzeczywisty poziom

Zestawienie deklarowanej i rzeczywistej wiedzy na temat instrumentéw finan-
sowych mtodych Polakow pokazuje, ze wielu z nich wciaz przeszacowuje swoja
wiedze. Przecietnie odsetek osob posiadajacych fatszywa wiedze, czyli takich, ktore
nie maja rzeczywistej wiedzy na temat danego instrumentu, cho€ wydaje im sig, ze jest
inaczej, wynosi 19,5%. Oznacza to, ze w przyblizeniu co pigty mtody dorosty uwaza,
ze posiada podstawowa wiedze na temat instrumentow inwestycyjnych, choc
rzeczywisty poziom tej wiedzy tego nie potwierdza.

Najwieksza rozbieznosc miedzy wiedza deklarowana a rzeczywista dotyczy akcji
(28%) i obligacji (25%), a wiec najbardziej tradycyjnych i rozpoznawalnych instrumen-
tOw inwestycyjnych. Akcje i obligacje sa rozwigzaniami, o ktdérych wiekszos¢ osdb, nawet
zupetnie niezainteresowanych inwestowaniem, wielokrotnie styszata. Sama znajomosc¢
pojecia moze jednak sprawiaé, ze wydaje nam sie ono prostsze i bardziej zrozumiate,
niz jest w rzeczywistosci. Podobna sytuacja dotyczy rozwigzan emerytalnych, takich jak
PPK (23%), IKE (24%) | IKZE (21%). Kampanie informacyjne i edukacyjne dotyczace
tych produktdw, a takze fakt, ze kazdy mtody pracujacy podejmowat decyzje dotycza-
cg pozostania lub rezygnacji z PPK, sprawity, ze rozwigzania te staty sie powszechnie
rozpoznawalne. Nie oznacza to jednak, ze sama znajomosc¢ ich nazw zawsze przektada
sie na rzeczywiste zrozumienie zasad ich funkcjonowania.

W porownaniu z 2024 r. mtodzi dorosli wyzej oceniaja swoja wiedze w przy-
padku niemal kazdego analizowanego instrumentu inwestycyjnego. Wyjatkiem
sg obligacje, jednak w tym przypadku réznica nie jest istotha statystycznie. Co wazne,
wyzszy jest rowniez rzeczywisty poziom wiedzy mtodych dorostych, co wskazuje,
ze w ciggu ostatnich dwdch lat nastgpita poprawa nie tylko w zakresie samooceny, ale
rowniez faktycznej znajomosci instrumentdw finansowych.

Co ciekawe, poprawa rzeczywistej wiedzy i wzrost pewnosci siebie nie przeto-
zyty sie jednak na zmniejszenie skali przeszacowywania wtasnych kompetenc;ji.
Przecietny odsetek osdb posiadajacych fatszywa wiedze na temat instrumentéw inwe-
stycyjnych w latach 2024-2026 pozostaje niemal identyczny (réznica wynosi zaledwie
1 pkt proc. i obecnie przyjmuje nieco wyzszag wartosc). Oznacza to, ze choé mtodzi Polacy
rzeczywiscie wiedza dzis wiecegj, o jednoczes$nie w podobnym stopniu jak wczesniej maja
tendencje do oceniania swojej wiedzy wyzej, niz wynika to z jej rzeczywistego poziomul.

Paradoksalnie wzrost wiedzy nie oznacza wiekszej trafnosci jej samooceny. Mtodzi
dorosli rzeczywiscie staja sie bardziej Swiadomi instrumentdw finansowych, ale wraz ze
wzrostem ich wiedzy rosnie rowniez ich przekonanie o tym, ze wiedza wystarczajaco
duzo. W efekcie luka miedzy tym, co deklaruja, ze wiedzg, a tym, co faktycznie wiedza,

pozostaje niemal niezmieniona.




Najtrudniejsze pytania w tescie wiedzy
- pytania ogolne na temat inwestowania

Odsetek poprawnych odpowiedzi

W Polsce istnigje instytucja gwarantujgca inwestorom wyptate ubezpieczenia od strat na rynku kapitatowym 09 —y
(spadkdw na gietdzie) > ’
Zeby inwestowacé na gietdzie konieczne jest zatozenie rachunku inwestycyjnego w domu maklerskim 39% 29%
Zeby mdc inwestowad na gietdzie trzeba dysponowaé minimalng kwotg 3000 zt oszczednosci 45% 32%

W tescie wiedzy ogolnej na temat inwestowania te same trzy pytania byty naj-

W poréwnaniu z 2024 r. wiedza w kazdym z tych obszarow ulegta poprawie (od-
trudniejszymi elementami testu zarowno w 2026, jak i w 2024 r.

setek poprawnych odpowiedzi wzrést o 6-13 p.p.). Mimo tej poprawy wiekszosc¢
mtodych dorostych nadal nie udziela poprawnych odpowiedzi na kazde z tych
pytan, co wskazuje na utrzymujace sie luki w podstawowej wiedzy dotyczacej za-
sad funkcjonowania rynku kapitatowego i inwestowania na gietdzie.

W 2026 r. odsetek poprawnych odpowiedzi wynidst 29% w przypadku pytania o gwa-
rancje ubezpieczenia strat na rynku kapitatowym, 39% w przypadku koniecznosci posia-

dania rachunku inwestycyjnego w domu maklerskim oraz 45% w przypadku minimalnej
kwoty 3000 zt wymaganej do inwestowania na gietdzie.




Najtrudniejsze pytania w tescie wiedzy
- pytania dotyczace instrumentow inwestycyjnych

Odsetek poprawnych odpowiedzi

Kurs gietdowy kazdego funduszu ETF zalezy przede wszystkim od wyniku indeksu gietdy amerykanskiej S&P500 | 21% 18%
Do portfela inwestycyjnego Funduszu Inwestycyjnego Otwartego (FIO) moga naleze¢ wytacznie papiery wartosciowe | 26% 22%
Cena akgcji nie moze spasc ponizej ceny emisyjnej 31% 31%
ETF zwykle odzwierciedlajg zachowania okreslonych indekséw gietdowych. 32% 21%
Na IKZE mozemy wptacac rocznie tyle pieniedzy ile chcemy 32% 26%
Kazdy pracodawca ma obowigzek wprowadzi¢ Swiadczenie w postaci PPE 35% 28%
Jesli wypisatem sie z PPK, to jesli nie zgtosze zmiany decyzji, zawsze juz bede wypisany 35% 32%
ETF to fundusze notowane na gietdzie 36% 24%
Kryptowaluty sg cyfrowymi akcjami spdtek notowanych na gietdzie 37%

Obligacje sa przyktadem instrumentu dtuznego 38% 26%
Na IKE mozemy wptacac rocznie w ramach okreslonego limitu wptat 38% 26%
wptaty na IKZE z danego roku kalendarzowego mozemy odliczy¢ w PIT od podstawy opodatkowania 40% 22%
Ryzyko towarzyszace inwestycjom w obligacje skarbowe | w obligacje korporacyjne jest takie samo 41% 10%
Whptaty do PPK pochodza z trzech zrédet: od pracodawcy, pracownika i z budzetu panstwa 54% 21%




Najtrudniejsze pytania w tescie wiedzy - pytania dotyczace

Instrumentow Inwestycyjnych

W czesci testu dotyczacej wiedzy o konkretnych instrumentach inwestycyjnych, wsrod
najtrudniejszych pytan, znalazty sie pytania odnoszace sie do wiekszosci anali-
zowanych instrumentow inwestycyjnych (ETF, funduszy inwestycyjnych, akcji
oraz zasad funkcjonowania IKE, IKZE i PPK). W 2026 r. odsetek poprawnych od-
powiedzi na te pytania wynosit od 21% do 38%, co pokazuje, ze szczegdtowa wiedza
o poszczegdlnych instrumentach i zasadach ich funkcjonowania nadal sprawia mtodym
dorostym znaczng trudnosc.

Najmniej poprawnych odpowiedzi udzielono na pytania dotyczace ETF, 21% ba-
danych prawidtowo wskazato, ze kurs kazdego ETF nie zalezy przede wszystkim od
wyniku indeksu S&P 500, a 32% wiedziato, ze ETF zwykle odzwierciedlajg zachowanie
okreSlonych indeksdw gietdowych. Niewiele lepiej wypadto pytanie dotyczace skitadu
portfela funduszu inwestycyjnego otwartego, na ktore poprawnej odpowiedzi udzielito
26% badanych. 31% prawidtowo odpowiedziato rdwniez na pytanie dotyczace ceny akcji.

W porownaniu z 2024 r. wiedza w wiekszosci tych obszarow wyraznie sie poprawita.
Szczegdlnie widoczny jest wzrost wiedzy dotyczacej ETF, np. odsetek poprawnych od-

powiedzi na pytanie o ich funkcjonowanie wzrost z 21% do 32%, a na pytanie dotyczace
tego, czym sg ETF, z 24% do 36%. Poprawita sie rdwniez wiedza dotyczaca IKE, IKZE
| PPK. Jednoczes$nie pytanie o cene akcji pozostato na identycznym poziomie 31%.

Kierunek zmian jest wiec zdecydowanie pozytywny. W wielu obszarach zwigzanych
z instrumentami inwestycyjnymi mtodzi dorosli radzg sobie dzis lepiej niz dwa lata temu,
co moze by¢ sygnatem, ze rosnaca obecnos¢ tematyki inwestowania w przestrzeni
publicznej oraz dziatania edukacyjne przynosza efekty. Szczegdlnie obiecujaca jest
poprawa wiedzy o ETF, ktére sg coraz czesciej obecne w dyskusji o dtugoterminowym
i pasywnym inwestowaniu. Jednoczesnie wyniki pokazuja, ze warto kontynuowac
I rozwijac edukacje finansowa, zwtaszcza w zakresie bardziej szczegdtowych zasad
dziatania poszczegdlnych instrumentéw. Pamietajmy, ze test sprawdzat tylko podsta-
wowy poziom wiedzy, i ze w przypadku 13 pytan (na 25 zadanych) mniej niz potowa
mtodych dorostych udzielita poprawnych odpowiedzi. Dalsza poprawa w tych obsza-
rach moze utatwiaé mtodym dorostym podejmowanie bardziej Swiadomych decyzji
Inwestycyjnych.




Swiadomosé ryzyka zwiazanego z inwestowaniem

Z ktorymi z ponizszych sposobow wykorzystania oszczednosci wiaze sie ryzyko straty czesci alokowanego kapitatu?
Akcje 44%

Fundusze inwestycyjne (Jjednostki uczestnictwa FI) 28%
Nie wiem 26%

Obligacje korporacyjne 26%

ETF 25%

Nieruchomosci 24%

Obligacje skarbowe 16%

IKE/IKZE 14%

Konto oszczedno$ciowe 11%

PPK/PPE 10%

Lokata 9%

Kryptowaluty 46%
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Swiadomos$é ryzyka zwiagzanego z inwestowaniem

W przypadku zadnego z instrumentow obarczonych ryzykiem utraty czesci ka-
pitatu wiekszos¢ mtodych nie rozpoznaje tego ryzyka. Najlepiej rozpoznawane s3
kryptowaluty i akcje; odpowiednio 46% | 44% badanych wskazuje, ze wigzg sie one z ry-
zykiem straty. W przypadku pozostatych instrumentow odsetek poprawnych wskazan
nie przekracza 28%. W szczegdlnosci 28% badanych wskazuje fundusze inwestycyjne,
26% obligacje korporacyjne, 25% ETF-y, a 24% nieruchomosci.

Szczegolnie stabo rozpoznawane jest ryzyko zwigzane z instrumentami emerytal-
nymi. Mozliwos¢ straty czesci kapitatu wskazuje jedynie 14% badanych w przypadku
IKE/IKZE i 10% w przypadku PPK/PPE. Jednoczes$nie 26% badanych nie potrafi
wskazac¢ zadnej odpowiedzi, co pokazuje trudnos¢ w ocenie ryzyka poszczegdlnych
form lokowania oszczednosci.

Co ciekawe, 9% mtodych dorostych uwaza, ze lokaty wigza sie z ryzykiem utraty
kapitatu, a 11% mowi tak o kontach oszczednosciowych. Co do zasady Srodki na
takich produktach, do limitu rdwnowartosci 100 tys. euro, objete sg ochrong Bankowego
Funduszu Gwarancyjnego, z uwzglednieniem szczegdlnych sytuacji i ograniczen tego
systemu. Mozliwa jest natomiast utrata realnej wartosci oszczednosci wskutek in-
flacji. Trudno jednoznacznie stwierdzi¢, jak badani rozumieli pytanie - ich odpowiedzi
moga wynikac¢ z braku wiedzy o ochronie BFG, uwzgledniania kwot przekraczajgcych
limit gwarancji lub utozsamiania utraty wartosci pienigdza z ryzykiem straty kapitatu.

Wyniki pokazujg, ze mtodzi najlepiej rozpoznaja ryzyko tam, gdzie jest ono silnie
kojarzone z danym instrumentem, natomiast znacznie gorzej radza sobie z oce-
na ryzyka mniej oczywistego. To wazny obszar dla edukacji finansowej, szczegolnie
w kontekscie produktow emerytalnych i zasad ochrony oszczednosci.




Najwazniejsze zrodta wiedzy na temat inwestowania

Skad czerpiesz wiedze na temat inwestowania?
TOP 5 - 2026 TOP 5 - 2024

Rodzina i znajomi 26% Rodzina i znajomi 349,

Informacje znalezione na social mediach o Artvkut ieiwInt ; o
(Facebook, Instagram, X, TikTok etc.) 24% rlykuty wprasie tw internecie - 32%
Whpisuje pytanie lub hasto w wyszukiwarce internetowej 19% Podcasty, webinary, wywiady 26%
i czytam informacje z pierwszych wyswietonych wynikow 0 ’ ’ °
Podcasty, webinary, wywiady z ludzmi, 18% Wiasne doswiadczenia 269%,
ktorzy opowiadajg o inwestowaniu
Materiaty infon_'macyjn? i.edukacyjne 25%
instytucji finansowych

Wiasna wiedza i infuicja 18%

Witasne doswiadczenia 18% Wiasna wiedza i intuicja 24%

Artykuty w prasie i w Internecie 15% Ksigzki 22%

Narzedzia oparte na generatywnej sztucznej inteligencji/

asystenci AI (np. ChatGPT, Claude, Gemini etc.) 15% Platformy edukacyjne  21%

Platformy edukacyjne 12% Pracownicy instytucji finansowych, doradcy finansowi 20%

Materiaty informacyjne i edukacyjne 12%

i °
instytucji finansowych Blogi tematyczne 19%

Blogi tematyczne 11% Szkolenia, kursy  17%

Reklamy w TV, radio, prasie, Internecie 10% Reklamy w TV, radio, prasie, Internecie 17%

Ksiazki 10%
Szkolenia, kursy 9%

Pracownicy instytucji finansowych, doradcy finansowi 8%

Materiaty ze studidw, studiow podyplomowych, 79,
studenckich két naukowych

COD CO2

Konferencje i spotkania branzowe (np. Wall Street, Invest 6%
Cuffs, Dzien Edukacji Finansowej, Women Invest iin.)

Inne zrodta 4%
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Najwazniejsze zrodta wiedzy na temat inwestowania

Na przestrzeni ostatnich dwoch lat zmienita sie struktura zrodet, z ktorych mtodzi
dorosli czerpia wiedze o inwestowaniu. W obu badaniach respondenci mogli wska-
za¢ maksymalnie piecC najwazniejszych zrodet, dlatego spadek odsetka wskazan na po-
szczegodlne zrodta nalezy interpretowac przede wszystkim jako zmiane ich wzglednej
pozycji w hierarchii, a niekoniecznie jako spadek znaczenia tych zrodet.

W 2024 r. najwazniejszymi zrodtami wiedzy byty rodzina i znajomi (34%) oraz artykuty
w prasie i internecie (32%), a nastepnie wtasne doSwiadczenia i podcasty, webinary
oraz wywiady (po 26%). W 2026 r. rodzina i znajomi nadal zajmuja pierwsze miejsce, choé
ich wskazania spadty do 26%. Na kolejnych pozycjach znalazty sie informacje z social
mediow (24%) oraz samodzielne wyszukiwanie informacji w internecie (19%).

Szczegdlnie interesujaca jest rosnaca rola nowych cyfrowych zrodet wiedzy.
W 2026 r. 15% mtodych wskazuje narzedzia oparte na generatywnej Al, fakie jak
ChatGPT, Claude czy Gemini, jako zrédto wiedzy o inwestowaniu. Social media oraz wy-
szukiwarka internetowa rowniez naleza do najczesciej wskazywanych zroédet, podczas

gdy w 2024 r. nie byty one wyodrebnione w takiej formie.

Jednoczes$nie spadto znaczenie wielu tradycyjnych zréodet wiedzy. Wskazania
na artykuty w prasie i internecie zmniejszyty sie z 32% do 15%, wtashe doswiadczenia
Z 26% do 18%, podcasty, webinary | wywiady z 26% do 18%, a wtasna wiedza I intuicja
z 24% do 18%. Jeszcze wyrazniej spadty wskazania na ksiazki (z 22% do 10%),
materiaty edukacyjne instytucji finansowych (z 25% do 12%), platformy eduka-
cyjne (z 21% do 12%) oraz szkolenia i kursy (z 17% do 9%).

Najwazniejsza zmiana wydaje sie wiec nie tyle odejscie od poszczegolnych
zrodet, ile wieksze rozproszenie i cyfryzacja sposobow zdobywania wiedzy
o inwestowaniu. W 2026 r. mtodzi czesciej korzystaja z social medidw, wyszukiwarek
| narzedzi generatywnej Al, podczas gdy tradycyjne zrodta - takie jak ksigzki, szkolenia
czy materiaty instytucji finansowych - zajmujg dalsze miejsca. Jednoczesnie rodzina
I Znajomi pozostaja najwazniejszym pojedynczym zrodtem wiedzy, choc ich prze-
waga nad pozostatymi zrédtami jest dzi§ znacznie mniejsza niz w 2024 .




Zrodta wiedzy inwestycyjnej pierwszego wyboru

Gdzie siegasz w pierwszej kolejnosci po wiedze i wskazowki na temat inwestowania
/ instrumentow inwestycyjnych, jesli sam ich nie posiadasz?

Rodzina i znajomi  17%
Informacje zamieszczone w social mediach  12%
(Facebook, Instagram, X, TikTok etc.)

Podcasty, webinary, wywiady z ludzmi, ktérzy opowiadaja o inwestowaniu 9%

Narzedzia oparte na generatywnej sztucznej inteligencji/ asystenci Al 9%
(np. ChatGPT, Claude, Gemini etc.)

Wpisuje pytanie lub hasto w wyszukiwarce internetowej 7%
I czytam informacje z pierwszych wyswietonych wynikéw

Artykuty w prasie i w Internecie 7%

Materiaty informacyjne i edukacyjne instytucji finansowych 6%
Platfformy edukacyjne 4%

Blogi tematyczne 4%

Inne zrodta 4%

Pracownicy instytucji finansowych, doradcy finansowi 4%
Reklamy w TV, radio, prasie, Internecie 4%

Szkolenia, kursy 4%

KsigzKi 3%
Konferencje i spotkania branzowe 3% CO>D
(np. Wall Street, Invest Cuffs, Dzien Edukacji Finansowej, Women Investiin.)
Materiaty ze studidw, studidw podyplomowych, studenckich két naukowych 3% 4:1 &}

0% 20% 40% 60% 80% 100% N =1100




Zrodta wiedzy inwestycyjnej pierwszego wyboru

Gdy mtodzi dorosli nie posiadaja danego instrumentu inwestycyjnego i chca zdo-
byc wiedze lub wskazowki na jego temat, najczesciej w pierwszej kolejnosci
zwracaj3 sie do rodziny i znajomych (17%) oraz korzystaja z informacji zamiesz-
czonych w social mediach (12%).

Kolejne miejsca zajmuja podcasty, webinary | wywiady dotyczace inwestowania oraz
narzedzia oparte na generatywnej AI (po 9% wskazan). Po 7% badanych w pierw-
szej kolejnosci siega do artykutdw w prasie i internecie oraz wpisuje pytanie lub hasto
w wyszukiwarke internetowa.

Znacznie rzadziej pierwszym wyborem sg profesjonalne i formalne zrodta wiedzy.
Materiaty edukacyjne instytucji finansowych wskazuje 6%, a pracownikow instytucji
finansowych i doradcéw finansowych, platformy edukacyjne, blogi tematyczne oraz
szkolenia i kursy - po 4%. Ksigzki, materiaty ze studidw i konferencje branzowe sa
plerwszym wyborem zaledwie 3% badanych.

Pierwszy wybor mtodych pokazuje wiec wyrazna przewage nieformalnych i cy-
frowych zrodet wiedzy. Szczegdlnie istotne sg media spotecznosciowe, ale takze
nowe narzedzia Al, ktore juz na tym etapie konkuruja z bardziej fradycyjnymi sposobami
zdobywania wiedzy. Jednoczesnie rodzina i znajomi pozostaja najczesSciej wska-
zywanym pierwszym zrodtem, co pokazuje, ze w sytuacji potrzeby szybkiej porady
mitodzi nadal w duzym stopniu korzystajg z wtasnej sieci spoteczne.




Korzystanie z narzedzi opartych
na generatywnej sztucznej inteligencji

Z jakich narzedzi opartych na generatywnej sztucznej Ktorych z ponizszych narzedzi AI uzywasz
inteligencji / asystentow AI korzystasz zdobywajac w ptatnej wersji do zdobywania wiedzy na temat
wiedze na temat inwestowania? inwestowania?

ChatGPT (OpenAl) 72% nie korzystam z ptatnych wersji tych narzedzi 37%
P

Gemini (Google) 59% ChatGPT (OpenAl) 33%

Gemini (Google) 26%

Claude (Anthropic) 12%
Grok (xAI) 9% Claude (Anthropic) 5%

o
DeepSeek 3%

Mistral Le Chat 8%
Grok (xXAI) 3%

DeepSeek 6% .
Mistral Le Chat 3%
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Korzystanie z narzedzi opartych

na generatywnej sztucznej inteligencji

15% mtodych dorostych wskazuje narzedzia oparte na generatywnej sztucznej
inteligencji jako jedno z pieciu najwazniejszych zréodet wiedzy o inwestowaniu.
W tej grupie najczesciej wykorzystywane sg ChatGPT (72%) 1| Gemini (59%), a w dal-
szej kolejnosci Claude (12%), Mistral Le Chat (9%) i DeepSeek (6%).

Co ciekawe, 63% korzystajacych z AI w celu zdobywania wiedzy inwestycyjnej
korzysta z ptatnych wersji tych narzedzi. Najczesciej dotyczy to ChatGPT (33%)
I Gemini (26%), podczas gdy ptatne wersje pozostatych rozwigzan wybierane sg znacz-
nie rzadziej. Wskazuje to na relatywnie wysoka gotowos¢ uzytkownikow AI do

ptacenia za dostep do bardziej zaawansowanych mozliwosci narzedzi wykorzy-
stywanych w celach inwestycyjnych.




Weryfikacja zdobywanej wiedzy

Czy weryfikujesz (sprawdzasz) prawdziwos¢ wiedzy inwestycyjnej zdobywanej z réznych zrodet? : ;:jvjiizaj .
© Zazwyczaj nie
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Weryfikacja zdobywanej wiedzy

Trzy czwarte mtodych dorostych (75%) deklaruje, ze zawsze lub zazwyczaj
weryfikuje prawdziwos¢ informacji dotyczacych inwestowania zdobywanych
z roznych zrodet. 18% robi to zawsze, a 57% zazwyczaj. Jednoczesnie 17% badanych
zazwyczaj nie sprawdza takich informacji, a 8% nie robi tego nigdy.

Zmiana ta jest szczegolnie istotna w kontekscie rosnacej roli internetu, social
mediow i narzedzi Al jako zrodet wiedzy o inwestowaniu. Wieksza gotowos¢ do
weryfikowania informacji moze Swiadczy¢ o rosnacej Swiadomosci mtodych dorostych,
ze treSci dotyczace inwestowania moga mie€ rézna jakosc i wiarygodnosg.

W poréwnaniu z 2024 r. wzrosta sktonnos¢ do weryfikowania informacji inwe-
stycyjnych. Odsetek osob, ktdre zawsze lub zazwyczaj sprawdzajg ich prawdziwosg,
zwiekszyt sie z 65% do 75%. Jednoczes$nie wyraznie zmniejszyt sie udziat osdb, ktdre
nigdy tego nie robig (z 15% do 8%).




Weryfikacja zdobywanej wiedzy

° ° ° ° PP ° ° ° ° 09 o 2026
Kiedy weryfikujesz prawdziwosc zdobyte] wiedzy inwestycyjnej? o 2004
tylko, jesli odpowiedz jest niezgodna z mojg intuicja / g1,
z tym czego sie spodziewatam(em) (vs niezaleznie czy informacja
jest zgodna z moja intuicja, czy tez nie)
tylko, jesli mam watpliwos¢ czy informacja jest prawdziwa 57%
(vs niezaleznie czy informacja wzbudza moje watpliwosci) 42%
tylko, jesli nie jestem pewna(pewien) wiarygodnosci zrédta 57%
(vs niezaleznie od wiarygodnosci zrodta) 42%
tylko jesli jest to dla mnie kluczowa informacja 59%
(vs niezaleznie czy jest to kluczowa, 42%
czy mato istotna informacja)
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Weryfikacja zdobywanej wiedzy

Mtodzi dorosli najczesciej weryfikuja wiedze inwestycyjna wtedy, gdy informacja
ma dla nich kluczowe znaczenie (59%), nie s3 pewni wiarygodnosci zrodta (57%)
lub maja watpliwosé, czy informacja jest prawdziwa (57%). Ponad potowa bada-
nych deklaruje réwniez, ze sprawdza informacje, gdy jest ona niezgodna z ich intuicja
lub wczesdniejszymi oczekiwaniami (51%). Weryfikacja jest wiec najczesciej uruchamiana

przez znaczenie informacji lub pojawienie sie konkretnej watpliwosci.

W poroéwnaniu z 2024 r. w kazdym z porownywalnych obszarow wzrosta skton-
nos¢ do weryfikowania informacji niezaleznie od okolicznosci. Odsetek 0sbéb
deklarujgcych sprawdzanie tylko w okreslonych sytuacjach wzréost z 42% do 57-59%.
Odpowiedzi dotyczacej intuicji nie mozna natomiast pordbwnywacC w czasie, poniewaz
zostata dodana do badania dopiero w 2026 .




Weryfikacja wiedzy z rozwigzan
opartych na generatywnej sztucznej inteligencji

® /Zawsze

® Zazwyczaj tak

Czy weryfikujesz (sprawdzasz) w innych zewnetrznych zrodtach prawdziwos¢ wiedzy inwestycyjnej ® Zazwyczaj nie
Nigdy

zdobywanej z rozwiazan opartych na generatywnej sztucznej inteligencji?
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Weryfikacja wiedzy z rozwigzan opartych na generatywnej

sztucznej inteligenci

Mtodzi dorosli korzystajacy z AI w celu zdobywania wiedzy inwestycyjnej
deklaruja bardzo duza ostroznos¢ w korzystaniu z tych narzedzi. Az 87% z nich
zawsze lub zazwyczaj weryfikuje w zewnetrznych zrodtach prawdziwos¢ informac;i
uzyskanych za posrednictwem generatywnej Al (19% robi to zawsze, a 68% zazwycza)).
Tylko 13% deklaruje, ze zazwyczaj nie lub nigdy nie sprawdza takich informacji.

Weryfikacja jest najczesciej podejmowana gdy pojawia sie konkretny powod do spraw-
dzenia informacji. Po 60% badanych deklaruje, ze weryfikuje informacje z AI, gdy maja
dla nich kluczowe znaczenie lub gdy nie sa pewni wiarygodnosci zrodta. 58% robi
to w przypadku watpliwosci co do prawdziwosci informacji, a 48% gdy odpowiedz jest
niezgodna z ich intuicjg lub wczesniejszymi oczekiwaniami.

Wyniki sugeruja wiec, ze mtodzi nie traktuja AI jako bezwarunkowo wiarygod-
nego zrodta wiedzy inwestycyjnej. Zdecydowana wiekszos¢ deklaruje dodatkowe
sprawdzanie uzyskanych informacji, cho¢ najczesciej robi to wtedy, gdy informacja
wydaje sie szczegdlnie istotna lub pojawiaja sie watpliwosci co do jej wiarygodnosci.

W przypadku tego pytania warto jednak mieé¢ na uwadze aspekt aprobaty spotecznej
| potrzeby postrzegania siebie jako osoby rozwaznej, co moze sie przektadac na nie-
cheé do przyznania sie do niesprawdzania danych uzyskanych z rozwigzan opartych
na generatywnej sztucznej inteligencji. Uzyskane wyniki wskazujgce na wysoki odsetek
o0sOb sprawdzajgcych informacje moze by¢ wiec zawyzony.




W jaki sposob mtodzi Polacy weryfikuja wiedze pozyskana
z rozwigzan opartych na generatywnej sztucznej inteligencji

1. Wyszukiwarki
internetowe

Przede wszystkim Google
I ogdlne wyszukiwanie
informacji.

»Wpisuje interesujacy mnie
temat w Google.”
,Wyszukuje w Google.”
~Wpisuje fraze.”

,Korzystam z wyszukiwarki.”
,Szukam konkretnego zrodta
w wyszukiwarce.”

2. Portale informacyjne

1 ogolne serwisy
internetowe

Respondenci sprawdzajg infor-
macje na duzych, znanych por-
talach informacyjnych.

,Zawsze na np. Wyborcza,
Onet, WP.”

,Czytam, sprawdzam,
ogladam wiadomosci.”
»,Na innych stronach
Internetowych.”

3. Strony branzowe
I specjalistyczne

Weryfikacja poprzez strony po-
Swiecone finansom, inwestowa-

niu lub konkretnemu zagadnieniu.

,Na stronach banku

| iInwestycyjnych.”

,Szukam informacji na
stronach dedykowanych
do danego tematu.”

,Na stronach internetowych
branzowych.”

»W sprawdzonych wiarygodnych
zrodtach.”

4. Strony bankow i instytucji
finansowych

»,Sprawdzam na oficjalne]
stronie internetowej instytucji
finansowe).”

,Na stronach banku

| iInwestycyjnych.”

5. Oficjalne
I instytucjonalne zrodta

Gtdwnie strony rzadowe i oficjal-
ne zrédta, szczegdlnie przy kwe-
stiach prawnych i regulacyjnych.

,Potwierdzam na stronach rza-
dowych.”, Prosze o podanie
podstawy prawne).”




W jaki sposob mtodzi Polacy weryfikuja wiedze pozyskana
z rozwigzan opartych na generatywnej sztucznej inteligencji

12% 8% 8%

6. Blogi i profile ekspertow 7. YouTube i podcasty 8. Ksiazki, czasopisma
/inwestorow TreSci wideo i audio tworzone i materiaty edukacyjne
przez ekspertdw lub osoby zaj-

mujace sie inwestowaniem.

,Sprawdzam w blogach ,Poprzez jakies podcasty.” »,Szukam w ksigzkach.”
specjalistycznych.” ,Ogladam filmiki.”,,Google, strony , Czasopisma naukowe.”
»Przegladam blogi.” branzowe, pod W kursach/szkoleniach.”
,Szukam odpowiedzi np. na profi- casty inwestorow.” ,Platformach edukacyjnych
lach inwestorow i finansistow.” ,Sprawdzam w Google na rzetel- Iub w materiatach z kurséw.”
,Szukam informacji w social nych portalach lub na kanale na YT.” ,Notatkach ze studiow.”
media.”

6%

9. Inne narzedzia Al

,Sprawdzam jg z drugim
Chatem.”

,Zadawanie pytan roéznych
asystentow AIL”
»Sprawdzam informacje
przez inne AL”

»>Sprawdzam w kilku systemach.”

12%

10. Ludzie
- eksperci, znajomi, rodzina

Y

»,Pytam kogos, kto sie na tym zna.’
»,Pytam doradcdw, znajomych.”
,Pytam rodzine lub znajomych.”
,Kontaktuje sie z osobami z branzy.”



Weryfikacja wiedzy z rozwiazan opartych na generatywnej
sztucznej inteligenci

87% osob korzystajacych z rozwigzan opartych na AI przynajmniej zazwyczaj Respondenci najczesciej siegaja w tym celu do dodatkowych zréodet dostepnych
weryfikuje uzyskana za ich posrednictwem wiedze inwestycyjna. Pokazuje to, ze w internecie, przede wszystkim wyszukiwarek, zwtaszcza Google, a takze stron bran-
wiekszoS¢ badanych nie traktuje odpowiedzi Al jako jedynego i wystarczajgcego zro-  zowych i specjalistycznych, portali informacyjnych oraz treSci ekspertow i inwestordw.
dta informacji, ale raczej jako punkt wyjscia do dalszego sprawdzania i konfrontowania Czes¢ badanych konsultuje informacje z osobami posiadajacymi wiedze lub do-
wiedzy. Swiadczenie w obszarze finansow, takimi jak eksperci, doradcy czy znajomi. Rzadziej

wykorzystywane sg inne narzedzia Al oraz bardziej formalne zrodta, takie jak ksiazki,

czasopisma czy materiaty edukacyjne.




Preferowane formy zdobywania wiedzy

W jakiej formie chciatbys by przekazywana byta Ci wiedza zwigzana z inwestowaniem?

2026

Kursy i szkolenia

Krétkie filmiki umieszczone
na platformach internetowych

Podcasty

Artykuty / materiaty informacyjne
Symulatory inwestowania na gietdzie
Spotkania z ekspertami

Posty w social mediach

Webinary

Filmy

Wyktady

Gry inwestycyjne on-line

na wirtualnym portfelu

Demonstracje, eksperymenty

Konferencje
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2024

Kursy i szkolenia

Krétkie filmiki umieszczone
na platformach internetowych

Podcasty

Spotkania z ekspertami

Filmy

Artykuty / materiaty informacyjne

Posty w social mediach

Symulatory inwestowania na gietdzie

Webinary

Gry inwestycyjne on-line na wirtualnym portfelu
Wyktady

Demonstracje, eksperymenty

Konferencje
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Preferowane formy zdobywania wiedzy

Najchetniej wybieranymi formami przekazywania wiedzy inwestycyjnej sg kursy i szko-
lenia (31%), krotkie filmiki umieszczane na platformach internetowych (29%)
oraz podcasty (26%). W dalszej kolejnosci badani wskazujg artykuty i materiaty infor-
macyjne (23%), symulatory inwestowania na gietdzie (22%) oraz spotkania z ekspertami
(21%). Mniejszym zainteresowaniem ciesza sie webinary | posty w social mediach (po
20%) oraz filmy (19%). Najrzadziej wskazywane sa konferencje (9%) i demonstracje lub
eksperymenty (12%).

Na tle 2024 r. preferencje pozostaja dos¢ stabilne, cho¢ wiekszos¢ formatow od-
notowata niewielkie spadki wskazan. Kursy i szkolenia nadal sa liderem, ale ich wynik
obnizyt sie z 35% do 31%. Bez istotnych zmian pozostaty wskazania na krotkie filmiki
na platformach internetowych (29%) | podcasty (26%), symulatory inwestowania na
gietdzie (22% vs 21%). Najwiekszy spadek dotyczy filmdw - z 24% do 19%.

Mtodzi dorosli konsekwentnie preferujg elastyczne i tatwo dostepne formy edukaciji,
przede wszystkim kursy, krotkie materiaty wideo | podcasty. Jednoczesnie utrzymuje sie
zainteresowanie praktycznym wymiarem nauki, czego przyktadem jest wzrost wskazan

na symulatory inwestowania.




Nie inwestuje, bo nie ma ¢




Postrzegana sensownosc¢ dziatan oszczednosciowych

| Inwestycyjnych

Jak ogolnie rzecz biorac oceniasz sensownosg... ® Nie ma sensu
® Troche ma sens, a tfroche nie ma
® Ma sens

2026 2024

6% 28% 66% inwestowania w nieruchomosci 9% 25%

iInwestowania w nowe przedsiewziecia
biznesowe (firmy, projekty)

10% 33% iInwestowania na cele emerytalne

9% 45% iInwestowania na rynku kapitatowym

- ./ | | |
8% 30% dtugoterminowego inwestowania

./ /.| |
6% 24% 70% 0szczedzania

0% 20% 40% 60% 80% 100% 0% 20% 40% 60% 80% 100%




Postrzegana sensownosc¢ dziatan oszczednosciowych

| Inwestycyjnych

Zdecydowana wiekszosc badanych dostrzega przynajmniej czeSciowy sens w roz-
nych sposobach budowania kapitatu, od 89% w przypadku inwestowania w nowe
przedsiewziecia biznesowe do 94% w przypadku oszczedzania i inwestowania w nie-
ruchomosci. Jednoznacznie pozytywnie (odpowiedzi ,ma sens”) najczesciej oceniane sa:
oszczedzanie (70% wskazan ,,ma sens”), inwestowanie w nieruchomosci (66%) oraz
dtugoterminowe inwestowanie (62%). Relatywnie mnigj jednoznaczne sg oceny inwe-
stowania ha rynku kapitatowym i w nowe przedsiewziecia bizhesowe (w obu przypadkach
46% badanych uznaje je za sensowne, a odpowiednio 45% i 43% ma mieszane odczucia).

Na tle 2024 r. ogdélna ocena pozostaje stabilna. Najwiekszy spadek odnotowano
w przypadku inwestowania na cele emerytalne (z 62% do 57% osdb uznajacych je za
sensowne). Nieco nizej oceniane jest rowniez diugoterminowe inwestowanie (z 64%
do 62%) oraz inwestowanie na rynku kapitatowym (z 48% do 46%). Z kolei nieznacznie
wzrosta ocena sensownosci inwestowania w nowe przedsiewziecia biznesowe (z 44%
do 46%), a oceny oszczedzania i inwestowania w nieruchomosci pozostaty praktycznie
bez zmian.

Wyniki pokazuja ogolnie pozytywne nastawienie badanych do budowania kapitatu.
Niezaleznie od konkretnej formy wykorzystania kapitatu, zdecydowana wiekszoS¢ do-
strzega w nigj przynajmniej czesciowy sens. Jednoczesnie najwieksze przekonanie budza
rozwigzania postrzegane jako bardziej stabilne | dtugoterminowe, podczas gdy bardziej

ryzykowne formy inwestowania pozostawiajg wiecej przestrzeni do dyskusji | edukacji.




Postrzegana sensownosc rozwigzan emerytalnych

Odsetek osob uznajacych inwestowanie w PPK/PPE/IKE/IKZE za sensowne rozwiazanie: ® 2024
® 2026
PPK 37%
46%
PPE 31%
39%
IKE 34%
45%
IKZE 32%
44%
\‘ \ \ \

\
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Postrzegana sensownosc¢ rozwiazan emerytalnych

Mtodzi dorosli podobnie oceniaja sensownos¢ IKE, IKZE i PPK. Odsetek wskazan
w przypadku tych trzech rozwiazan miesci sie w waskim przedziale od 44 do 46%.
Troche nizej oceniane jest PPE, ktdre za sensowne uznaje 39% badanych. Bardzo zbli-
zona ocena IKE i IKZE nie jest zaskakujaca, bowiem oba rozwiazania sa czesto

ze soba utozsamiane, mylone lub traktowane jako podobne formy indywidual-
nego oszczedzania na emeryture.

W pordwnaniu z 2024 r., wszystkie cztery rozwigzania zyskaty na postrzeganej
sensowhosci (ocena IKE wzrosta z 34% do 45%, IKZE z 32% do 44%, PPK z 37% do
46%, a PPE z 31% do 39%). Wzrost o 8-12 pkt proc. wskazuje na wyraznie bardziej

pozytywne postrzeganie dodatkowego oszczedzania emerytalnego niz dwa lata
wczesniej.

Na szczegolng uwage zastuguje poprawa oceny PPK, ktéra moze by¢ efektem sze-
roko zakrojonych kampanii edukacyjnych i informacyjnych dotyczacych programu, ale
takze oddolnego dzielenia sie dosSwiadczeniami przez jego uczestnikdw. tatwy dostep
do indywidualnego rachunku i mozliwos¢ obserwowania zgromadzonych srod-
kow oraz wypracowanych zyskow sprawiaja, ze korzysci z uczestnictwa w PPK
staja sie dla czesci osob bardziej konkretne i namacalne. Doswiadczenia te moga
by¢ nastepnie przekazywane rodzinie, znajomym czy wspdtpracownikom, wzmacniajac
pozytywny obraz programu.




Wskaznik postrzegania rozwigzan inwestycyjnych*

wSkainik atra kcyjnogci rozwiazaﬁ inwesfycyjnych* ® Suma punktow w rankingu instrumentéw inwestycyjnych 2024

® Suma punktow w rankingu instrumentow inwestycyjnych 2026

Nieruchomosci

Obligacje

Akcje

Jednostki funduszy inwestycyjnych
Kryptowaluty

ETF

50 60 70 80 90 100
* Uczestnicy badania rangowali rézne rozwigzania inwestycyjne na 6 réznych wymiarach: innym. Nastepnie dla kazdego rozwigzania zsumowano rangi ze wszystkich wymiarow
bezpieczenstwo/ryzyko, zyskownosc, atrakcyjnos¢ rozwigzania dla ochrony przed inflacja, uzyskujac wskaznik postrzegania rozwigzan inwestycyjnych, osiagajacy wartosci od

na dtugi termin/na krotki termin, prestizowosc, bycie rozwigzaniem wartym polecenia 8 (najgorszy mozliwy wynik) do 48 (najlepszy mozliwy wynik)
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Wskaznik postrzegania rozwiazan inwestycyjnych*

Mtodzi dorosli postrzegaja nieruchomosci bardziej pozytywnie niz w 2024 r. i nie-
zmiennie najbardziej pozytywnie na tle pozostatych rozwigzan inwestycyjnych,
wskazujac, ze sg one najbezpieczniejsze | najbardziej zyskowne, najlepsze dla ochro-
ny przed inflacjg, najlepsze dla dtugoterminowych inwestycji, najlepsze do polecenia
| najbardziej prestizowe. Na wymiarze odpowiedniosci dla poczatkujgcych inwestorow
ustepuja miejsca jedynie obligacjom skarbowym. Prawdopodobnie nie odnosi sie to
w istocie do doSwiadczenia, co bardzie] do wieku poczatkujgcych inwestordw. Nieru-
chomosci majg bowiem wysoka finansowa bariere wyjscia, i cho¢ postrzegane sg jako
niewymagajace szczegolnej wiedzy i doSwiadczen, to nie sg idealne dla poczatkujacych
iInwestordéw, bo wymagaja duzych naktaddw finansowych, a poczatkujacy inwestor ko-
jarzy sie najpewniej przynajmniej czesci mtodych dorostych z osobami w ich wieku lub
mtodszymi od nich, ktdre najprawdopodobniej nie moga sobie jeszcze pozwoli¢ na
zakup nieruchomosci na cele inwestycyjnie.

Obligacje skarbowe zajmuj3 drugie miejsce w ogolnej klasyfikacji instrumentow
inwestycyjnych, co stanowi wzrost o jedno miejsce (i o 3 pkt) wzgledem 2024 .

W odniesieniu do rozwigzan inwestycyjnych najlepszych na krotki termin, najatrakcyj-
niejsze mtodym dorostym wydaja sie akcje i o one zajmuja trzecie miejsce w ogol-
nej klasyfikacji rozwiazan. W 2024 roku akcje byty na drugim miejscu w rankingu, ale
roznica punktowa w biezacej | przesztej ocenie jest minimalna, wiec ich ocena nie ulegta
istotnie zmianie, natomiast pozytywnie zmienito sie postrzeganie innych rozwigzan.

Czwarte miejsce w rankingu zajmuja jednostki funduszy inwestycyjnych. Warto
zauwazyc¢, ze obserwujemy tu wyrazna pozytywna zmiane w stosunku do 2024 roku:
z 12 pkt do 26 pkt i z ostathiego (6.) na czwarte migjsce.

Na wiekszosci wymiarow najmniej korzystnie wypadajg kryptowaluty, ale w zwigz-
ku z tym, ze osiggaja wysoki wynik na wymiarach zyskownosci i atrakcyjnosci w przypad-
ku krotkoterminowych inwestycji, w ogolnym wskazniku wypadaja wyraznie lepiej
niz ETF. Ta kolejnosSc¢ nie zmienita sie w stosunku do 2024 r. Warto jednak zauwazyc, ze
ocena ETF nieznacznie sie poprawita wzgledem 2024 r., podczas gdy ogdolny wskaznik

oceny kryptowalut nieznacznie spadt.




COD

Blokady inwestowania - postrzeganie rozwiazain inwestycyjnych

2026

Ryzykowne

Maty zysk

Nie najlepsza
ochrona
przed inflacja

Nie najlepsze
na krotko

Nie najlepsze
na dtugo

Nie dla
poczatkujacych

Nie polecitbym

Kryptowaluty

Obligacje

Kryptowaluty

Nieruchomosci

Kryptowaluty

Kryptowaluty

Kryptowaluty

Fundusze
Inwestycyjne

Fundusze
Inwestycyjne

ETF / Fundusze
Inwestycyjne

Fundusze
Inwestycyjne

Fundusze
Inwestycyjne

Akcje/

Obligacje
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Duzy zysk

Dobra ochrona
przed inflacja

Dobre na krotko

Dobre na dftugo

OK dla
poczatkujacych

Polecitbym

Nie prestizowy/
nie ma sie czym
chwali¢

Fundusze
Inwestycyjne

Prestizowy/

Obligacje Nieruchomosci mozna sie chwalié
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Postrzeganie rozwiazan inwestycyjnych

Nieruchomosci zajmuja pierwsze miejsce na wymiarach: bezpieczenstwo, zyskownosg,
dobra ochrona przed inflacja, atrakcyjnos¢ w dtugim okresie, warte polecenia, presti-
zowe / mozna sie nimi chwali€. Na wymiarze dopasowanie do poczatkujgcych inwesto-
row ustepuja miejsca tylko obligacjom. Najnizsza mozliwa note otrzymuja natomiast na
wymiarze atrakcyjnosci w przypadku krétkoterminowej inwestycji

Obligacje zajmuja drugie miejsce na wymiarze: bezpieczenstwo, dobra ochrona przed
inflacja, dobra inwestycja dtugoterminowa, warta polecenia. W przypadku inwestycji
krotkoterminowych zajmuja trzecie migjsce, a w kontekscie postrzeganego prestizu ich
posiadania - czwarte miejsce. Postrzegane sa przy tym jako najmniej zyskowne.

Akcje sa postrzegane jako ryzykowne (5 miejsce na wymiarze bezpieczenstwo) i raczej
nie najlepsze dla poczatkujgcych (4 miejsce). Jednoczesnie raczej zyskowne (2 miejsce),
umiarkowanie dobre jako ochrona przed inflacjg (3 miejsce), najlepsze na krétkotermi-
nowe inwestycje (1 miejsce) | umiarkowanie dopasowane do inwestycji dtugotermino-

wych (4 miejsce), umiarkowanie warte polecenia (3 migjsce), ale raczej prestizowe (2
miejsce).

Fundusze inwestycyjne plasuja sie mniej wiecej w potowie rankingu na wszystkich
wymiarach. Zajmuja trzecie miejsce na wymiarach: bezpieczenstwo, zyskownosé, atrak-
cyjnos¢ dla diugiej inwestycji, dobre dla poczatkujacych; czwarte miejsce na wymiarze
dobra ochrona przed inflacja, atrakcyjne dla krdtkiej inwestycji, warte polecenia i do-
piero pigte na wymiarze prestizu i czegos czym mozna sie chwalié.

ETF, ktére w ostatnich latach konsekwentnie zyskujg na popularnosci, wciaz nie sg po-
strzegane najlepiej. W szesciu z 8 wymiardw zajmuja drugie miejsce od konca a w przy-
padku prestizowosci sg hawet na ostatnim miejscu. Na wymiarze bezpieczenstwa plasuja
sie na czwartej pozycji.

Kryptowaluty na wiekszosci wymiardw zdobywaja najnizsze noty. Wyjatkiem sg wy-
miary zysku i atrakcyjnosci dla krotkoterminowych inwestycji, gdzie zajmuja drugie
miejsce oraz prestizu, gdzie kryptowaluty sg na tfrzecim miejscu.
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Zmiana postrzegania rozwiazan inwestycyjnych

na przestrzeni dwoch lat

W porownaniu z rokiem 2024, mtodzi dorosli dzis lepiej oceniaja jednostki fun-
duszy inwestycyjnych. Ich relatywna ocena wzgledem innych rozwigzan inwestycyj-
nych wzrosta na wszystkich analizowanych wymiarach, tj. bezpieczenstwa, zyskownosci,
bycia dobrym rozwigzaniem inwestycyjnym zarédwno na krdtki jaki na dtugi termin, bycia

odpowiednim rozwigzaniem dla poczatkujgcych, bycia rozwigzaniem wartym polecenia
| prestizowym.

Zmiana postrzegania dotyczy takze akcji, ktore w porownaniu z 2024 r, wyda-
Ja sie bardziej ryzykowne, mniej optymalne jako dtugoterminowa inwestycja
I mniej odpowiednie dla poczatkujacych inwestorow. Ponadto obligacje sg dzis po-

strzegane jako mniej zyskowne niz 2 lata temu, za$ kryptowaluty staty sie mniej chetnie
polecane innym.

Zmiany postrzegania dotycza jednak w wiekszosci rozwigzan spoza czotdwki na kazdym
analizowanym wymiarze. Nieruchomosci niezmiennie postrzegane sa jako najbezpiecz-
niejsze, najlepsze dla dtugoterminowych inwestycji, najlepsze do polecenia i najbardziej
prestizowe. Akcje pozostaty na pozycji leadera rozwigzan dla krotkoterminowych inwe-
stycji, a obligacje na pozycji najlepszego rozwigzania dla poczatkujgcych.




Blokady inwestowania
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Postrzeganie instrumentow emerytalnych

Mtodzi dorosli coraz bardziej pozytywnie postrzegaja rozwiazania stuzace do-
datkowemu oszczedzaniu emerytalnemu. Wiekszos¢ badanych uwaza PPK (64%),
IKE/IKZE (59%) i PPE (58%) za dobre zabezpieczenie na emeryture. Jednoczesnie
wiekszosS¢ postrzega te rozwigzania jako bezpieczne, odpowiednio 58% w przypadku
PPK, 53% IKE/IKZE i 55% PPE. To wyrazna poprawa wzgledem 2024 r., kiedy odset-
Ki uznajacych je za dobre zabezpieczenie wynosity odpowiednio 56%, 53% i 53%, a za
bezpieczne 57%, 48% 1 49%.

Szczegolnie pozytywnie wyroznia sie PPK. Jest ono najczesciej uznawane za dobre
zabezpieczenie emerytalne, | najczesciej postrzegane jako bezpieczne. Moze to byc
efektem szeroko zakrojonych dziatan edukacyjnych i informacyjnych, ale takze coraz
wiekszej liczby osobistych dosSwiadczen uczestnikdw. tatwy dostep do wiasnego ra-
chunku i mozliwo$¢ obserwowania zgromadzonych srodkdw oraz zyskdw sprawiaja, ze
korzysci z PPK staja sie bardziej konkretne | widoczne.

Z drugiej strony, pozytywna ocena nie jest jeszcze powszechna. Nadal 36% mto-
dych nie uwaza PPK za dobre zabezpieczenie emerytalne, 41% ma taka opinie
o IKE/IKZE, a 42% o PPE. Podobnie znaczaca grupa postrzega te rozwigzania jako
ryzykowne (odpowiednio 42%, 47% i 45%). Oznacza to, ze cho¢ wiekszos¢c mtodych
dostrzega juz wartosc tych form oszczedzania, nadal istnieje duza grupa, ktora
nie jest do nich przekonana.

Co ciekawe, odsetki os6b uznajacych poszczegdlne rozwiazania za bezpieczne
s3 bardzo zblizone do odsetkdw postrzegajacych je jako dobre zabezpieczenie
emerytalne. Moze to sugerowac, ze dla mtodych dorostych poczucie bezpieczen-
stwa jest fundamentalnym elementem oceny tego, czy dana forma rzeczywiscie
dobrze zabezpiecza bardziej odlegta przysztos¢, co pozostaje w zgodzie z wcze-
Sniejszymi badaniami na temat podejscia mtodych dorostych do zabezpieczania przy-
sztoSci na emeryturze.




Postrzeganie instrumentow emerytalnych
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Postrzeganie instrumentow emerytalnych

Pozytywny obraz rozwiazan emerytalnych widoczny na poprzednim slajdzie Z drugiej strony, pozytywna ocena nie dotyczy wszystkich mtodych dorostych.
potwierdza sie takze w ich ocenie pod katem optacalnosci i gotowosci do reko-  Nadal 37% badanych nie uwaza PPK za optacalne, a po 40% nie dostrzega optacalnosci
mendowania ich innym.. Wiekszos¢c mtodych dorostych uznaje PPK (63%), PPE PPE i IKE/IKZE. Podobnie 41% nie polecitoby PPK znajomym, a 46-47% nie reko-
(60%) oraz IKE/IKZE (60%) za optacalne rozwiazania, a odpowiednio 59%, 53% mendowatoby PPE i IKE/IKZE. Oznacza to, ze mimo wyraznej poprawy wzgledem

1 54% polecitoby je znajomym. 2024 r. pozostaje duza grupa mtodych, ktora nie jest przekonana do tych form oszcze-
dzania.

W pordwnaniu z 2024 r. wyraznie wzrosta ocena optacalnosci wszystkich trzech roz-

wiazan. W przypadku PPK odsetek wskazan wzrést o 9 p.p., w przypadku PPE 0 11 p.p.,  tacznie z wynikami poprzedniego slajdu mozna wiec mowic o wyraznej popra-

a w przypadku IKE/IKZE o 7 p.p. Jeszcze wyrazniejsza jest zmiana w przypadku goto-  wie postrzegania dodatkowego oszczedzania emerytalnego. W 2026 r. wiekszo$¢

wosci do rekomendowania, gdzie PPK zyskato 11 p.p., PPE 9 p.p., a IKE/IKZE 9 p.p. mtodych nie tylko dostrzega w PPK, PPE | IKE/IKZE dobre zabezpieczenie na przysztosé

| postrzega je jako bezpieczne, ale rowniez uwaza je za optacalne i jest gotowa pole-

PPK ponownie wyroznia sie jako najlepiej oceniane rozwigzanie, cho¢ roznice ci¢ je innym. Zmiana ma wiec charakter wielowymiarowy, cho¢ nadal pozostaje
miedzy rozwigzaniami nie sg duze. Jest to spodjne z wczesniej przedstawionymi wyni-  przestrzen do dalszego budowania zaufania i wiedzy na temat tych rozwiazan.
kami, gdzie PPK byto najczesciej uznawane za dobre zabezpieczenie emerytalne i bez-

pieczne rozwigzanie. Wida¢ wiec nie tylko wzrost deklarowanego bezpieczenstwa,

ale szerszg poprawe obrazu PPK - jako rozwiazania sensownego, optacalnego

I wartego polecenia innym.




Postrzeganie instrumentow emerytalnych
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Postrzeganie instrumentow emerytalnych

Wiekszos¢ mtodych dorostych postrzega PPK, PPE, IKE i IKZE jako rozwiazania
proste i niewymagajace specjalistycznej wiedzy. Najlepiej pod tym wzgledem wy-
pada PPK, ktére 67% mtodych dorostych uwaza za prosty instrument, a 65% za
niewymagajacy specjalistycznej wiedzy. W przypadku PPE jest fo odpowiednio 55%
i 58%, a w przypadku IKE/IKZE: 51% i 52%. PPK wyroznia sie wiec nie tylko jako
rozwigzanie bezpieczne, optacalne i dobre dla zabezpieczenia emerytalnego, ale
rowniez jako najtatwiejsze w odbiorze.

W poréwnaniu z 2024 r. wszystkie rozwigzania sa dzis postrzegane jako prostsze
I mniej wymagajace pod wzgledem wiedzy. Najwieksza zmiana dotyczy IKE/IKZE,
w ktorych przypadku odsetek osdb uznajacych je za prosty instrument wzrdst z 45% do
51%, a niewymagajacy specjalistycznej wiedzy z 45% do 52%. W przypadku PPK wzrost
wynidst odpowiednio 715 p.p.,a PPE 41 3 p.p..

To wazna zmiana, poniewaz jak pokazaty wczesSniej opisane wyniki, bariera wie-
dzy moze miec istotne znaczenie dla decyzji o rozpoczeciu inwestowania. Jesli
rozwigzanie jest postrzegane jako proste | niewymagajace specjalistycznych kompe-
tencji, fatwiej uznac je za dostepne | mozliwe do samodzielnego wykorzystania.

Jednoczes$nie wida¢ wyraznie, ze pozytywny obraz nie jest jeszcze jednoznacz-
ny. W przypadku IKE/IKZE niemal potowa badanych nadal uwaza je za skomplikowane
(49%) | wymagajace specjalistycznej wiedzy (48%). Podobnie w przypadku PPE odpo-
wiednio 45% i 42% badanych dostrzega te bariery. O ile wiec PPK jest juz dla wiek-
szoSci mtodych rozwigzaniem relatywnie prostym i dostepnym, o tyle w przy-
padku PPE i szczegodlnie IKE/IKZE nadal spora czes¢ badanych moze postrzegac
je jako wymagajace wiekszej wiedzy i zaangazowania.

W zestawieniu z poprzednimi slajdami tworzy to spojny obraz rosnacej atrakcyj-
nosci PPK. Mtodzi czesciej uznaja je za bezpieczne, dobre zabezpieczenie emerytalne
i optacalne, sag tez bardziej sktonni poleci¢ je znajomym, a jednoczesnie postrzegaja
je jako najprostsze i najmniej wymagajace pod wzgledem wiedzy. To moze byé
jeden z czynnikdw wzmacniajacych jego pozytywny odbidr i odrdzniajacych PPK od
pozostatych analizowanych rozwigzan.




Postrzeganie instrumentow emerytalnych
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Postrzeganie instrumentow emerytalnych

Uczestnictwo w PPK lub PPE i posiadanie IKE/IKZE nie s3 przez wiekszos¢ mto-
dych utozsamiane z samym statusem inwestora. W przypadku IKE/IKZE 46% uwa-
za, ze posiadanie tych produktdw wystarcza, by powiedzie¢ o kims, ze jest inwestorem,
w przypadku PPK jest to 41%, a w przypadku PPE to 55%. Jednoczesnie w przypadku

PPK i PPE tylko 46% badanych uwaza, ze posiadanie tych produktow sktania do
inwestowania w inne instrumenty finansowe.

Wyniki te moga by¢ zwiagzane ze specyfika uczestnictwa w PPK i PPE, ktore jest
w duzej mierze bierne z perspektywy uczestnika. Osoba oszczedzajgca nie po-
dejmuje samodzielnie decyzji o tym, w jakie aktywa inwestowane s3 jej Srodki
ani nie musi aktywnie zarzadzac portfelem. W konsekwencji samo uczestnictwo

w programie moze by¢ postrzegane przede wszystkim jako forma oszczedzania na
emeryture, a nie jako aktywne inwestowanie.

To dobrze wspotgra z wczesniejszymi wynikami: PPK jest przez mtodych oceniane
jako proste, niewymagajace specjalistycznej wiedzy, bezpieczne i optacalne, ale
jednoczesnie niekoniecznie buduje poczucie, ze jego uczestnik jest inwestorem. PPK
moze wiec skutecznie obnizac bariere wejscia w dtugoterminowe oszczedzanie,
nie musi jednak samo w sobie prowadzi¢ do aktywnego zainteresowania ryn-
kiem kapitatowym i innymi instrumentami inwestycyjnymi. Warto o tym pamietac
planujac dziatania informacyjno-edukacyjne dotyczace PPK.
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Postrzeganie instrumentow emerytalnych

44% mtodych dorostych postrzega Indywidualne Konta Emerytalne i Indywidualne
Konta Zabezpieczenia Emerytalnego (IKE/IKZE) jako rozwigzania inwestycyjne, pod-
czas gdy pozostali tfraktuja je przede wszystkim jako forme oszczedzania.

Gdy IKE/IKZE sa przedstawiane jako rozwigzania inwestycyjne, 49% mitodych doro-
stych mysli o nich jako o formie samodzielnego inwestowania, a 51% jako o inwesto-

waniu ze wsparciem innych osob, np. doradcow.

Inwestowanie w ramach IKE/IKZE wyraznie najczesciej kojarzy sie z funduszami in-

westycyjnymi, ktdre wskazuje 43% badanych. Pozostate formy inwestowania sa wska-
zywane ponad dwukrotnie rzadziej. Akcje, obligacje | ETF sa kojarzone z IKE/IKZE
na zblizonym poziomie, wskazuje je odpowiednio 20%, 19% i 19% mtodych dorostych.

Dla wiekszosci mtodych dorostych IKE/IKZE wcigz pozostaja przede wszystkim forma
oszczedzania, a nie inwestowania. Wsrdd osdb dostrzegajacych ich inwestycyjny cha-
rakter brakuje jednak jednego dominujacego modelu dziatania, bowiem niemal rownie
czesto wskazywane jest samodzielne inwestowanie, jak korzystanie ze wsparcia innych
0sob. Jednoczesnie mozliwosci inwestycyjne IKE/IKZE sg kojarzone gtdwnie z fun-
duszami inwestycyjnymi, podczas gdy akcje, obligacje i ETF pozostajg znacznie mnigj
oczywistymi skojarzeniami. IKE/IKZE majg potencjat, by by¢ dla mtodych dorostych
nie tylko produktem oszczednoSciowym, ale takze brama do inwestowania. Problemem
moze by¢ jednak niewystarczajgca Swiadomosc, jak szerokie mozliwosci inwestycyjne
oferuja te rozwiagzania.




Postrzeganie instrumentow emerytalnych - podsumowanie

Mtodzi dorosli coraz bardziej pozytywnie postrzegaja rozwigzania stuzace oszcze-
dzaniu na emeryture. Wiekszos¢ z nich uznaje PPK, PPE i IKE/IKZE za dobre zabez-
pieczenie emerytalne, bezpieczne i optacalne rozwigzania, a wszystkie te oceny
poprawity sie wzgledem 2024 r. Szczegdlnie wyrazna jest poprawa postrzegania PPK,
ktore dzis wyrdznia sie jako rozwigzanie najbardziej bezpieczne, optacalne, proste
I niewymagajace specjalistycznej wiedzy.

Jednoczes$nie pozytywna ocena tych produktow rosnie szybciej niz ich rozumie-
nie jako instrumentow inwestycyjnych. Mtodzi czesto postrzegajg PPK i PPE przede
wszystkim jako prosty, w duzej mierze bierny sposéb oszczedzania na emeryture,
a nie jako inwestowanie wymagajace podejmowania wtasnych decyzji. Podobnie IKE/
IKZE tylko 44% badanych postrzega jako rozwigzania inwestycyjne. Dla wiek-
szoSci pozostajg one przede wszystkim forma oszczedzania.

W przypadku IKE/IKZE dodatkowa bariera jest niewystarczajaca Swiadomosc
mozliwosci inwestycyjnych tych produktow. Wsréd osdb dostrzegajacych ich in-
westycyjny charakter nie ma jednego dominujgcego modelu dziatania, a mozliwosci in-
westowania sg najczesciej kojarzone z funduszami inwestycyjnymi, podczas gdy akcje,
obligacje i ETF pozostaja znacznie mniej oczywistymi wyborami.

W efekcie rozwigzania emerytalne maja dzis duzy potencjat edukacyjny. PPK,
PPE i IKE/IKZE moga by¢ dla mtodych pierwszym kontaktem z dtugoterminowym
oszczedzaniem i inwestowaniem, ale samo uczestnictwo w nich nie musi jeszcze
budowaé poczucia bycia inwestorem ani prowadzi¢ do zainteresowania innymi instru-
mentami. Najwiekszym wyzwaniem jest wiec nie tylko zachecanie mtodych do
korzystania z produktow emerytalnych, ale takze pokazanie im, jak dziataj3,
jakie daja mozliwosci i czym rozni sie oszczedzanie od inwestowania.
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Podsumowanie wynikow

Sytuacja finansowa
I podejscie
do inwestowania

Mtodzi dorosli najczesciej trzymajg oszczednosci na lokatach, kontach oszczednosciowych
| na rachunkach biezacych / w gotéwce.

Mtodzi dorosli sg coraz bardziej otwarci na budowanie kapitatu, ale inwestowanie nadal
nie jest powszechnym zachowaniem, dotyczy co trzeciego mtodego dorostego.
Jednoczesnie dla duzej czesci mtodych dorostych pozostaje czyms, co przychodzi

dopiero po zabezpieczeniu biezacych potrzeb | zbudowaniu oszczednosci lub wrecz
czyms, na Co przeznacza sie ,,zbedne” pieniadze.

Najwazniejsze motywacje majg przede wszystkim charakter bezpieczenstwa
finansowego: budowanie kapitatu, zabezpieczenie przysztosci, ochrona przed inflacja
| przygotowanie na przyszte potrzeby.

Jednoczes$nie osoby, ktdére juz zaczety inwestowad, sg znacznie bardziej sktonne do
kontynuowania lub powrotu do inwestowania - pierwsze doSwiadczenie moze wiec
by¢ waznym punktem wejscia w inwestowanie.




Podsumowanie wynikow

- Dominuje ostrozne podejscie - mate kroki, dywersyfikacja i preferowanie nizszego
ryzyka. DoSwiadczenie zwieksza samodzielnosc i reqularnoS¢ inwestowania.

» Najwiekszymi barierami pozostaja obawa przed utrata pieniedzy, ograniczone
mozliwosci finansowe oraz brak wiedzy i pewnosci siebie.

- Miodzi lepiej niz w 2024 r. oceniajg swojg wiedze inwestycyjng, ale nadal widoczna
jest luka miedzy deklarowanymi kompetencjami a rzeczywistym poziomem

wiedzy, szczegoblnie w zakresie konkretnych instrumentow i ryzyka.

Jak mtodzi inwestuja

PPK moze by¢ dla czeSci mtodych pierwszym kontaktem z inwestowaniem, ale nie
I czego sie obawiaja przektada sie automatycznie na podejmowanie kolejnych inwestycji.
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Wiedza inwestycyjna
- coraz bardziej cyfrowa

. Wiedza inwestycyjna rosnie, ale nadal wymaga pogtebiania, szczegdlnie w zakresie

dziatania konkretnych produktdw i rozumienia ryzyka.

Zmienia sie sposob jej zdobywania: rosnie znaczenie social mediow, wyszukiwarek i
narzedzi generatywnej Al, podczas gdy tradycyjne zrodta, takie jak ksigzki, szkolenia
czy materiaty instytucji finansowych, tracg na znaczeniu.

Al jest juz istotnym zrédtem wiedzy dla czeSci mtodych, ale zdecydowana wiekszos¢
uzytkownikow weryfikuje informacje uzyskane za jej posrednictwem.

Najwiekszy potencjat edukacyjny maja krétkie, praktyczne i tatwo dostepne formy,
takie jak kursy, krotkie wideo, podcasty i symulatory.
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-« Mtodzi generalnie widza sens w budowaniu kapitatu, ale najlepiej oceniaja rozwiazania
kojarzone ze stabilnoscia i dtugim terminem.

Your Balance

« Nieruchomosci pozostajg zdecydowanym liderem postrzegania, obligacje sa najlepiej
oceniane jako rozwigzanie dla poczatkujacych, a akcje przede wszystkim jako atrakcyjne
w krotkim terminie.

. Fundusze inwestycyjne wyraznie poprawity swoja pozycje, podczas gdy ETF nadal
maja stabszy wizerunek, a kryptowaluty pozostaja najstabiej oceniane na wiekszosci

. ) wymiarow.
Postrzeganie produktow

. . « Mimo zmian ocen podstawowa hierarchia produktéw pozostaje dos¢ stabilna.
Inwestycyjnych
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. Postrzeganie PPK, PPE i IKE/IKZE wyraznie sie poprawito, mtodzi coraz czescie;
uznaja je za bezpieczne, optacalne i dobre sposoby zabezpieczenia emerytalnego.

PPE
@ KENKIE . PPK wyroéznia si¢ najbardziej pozytywnym wizerunkiem. Jest postrzegane jako
g rozwigzanie proste, bezpieczne, optacalne i niewymagajace specjalistycznej wiedzy.
/

f Pozytywna ocena produktow emerytalnych nie idzie jednak w parze z rozumieniem

@

ich inwestycyjnego charakteru. PPK i PPE sg przede wszystkim postrzegane jako
proste, w duzej mierze bierne formy oszczedzania, a nie inwestowania.

W przypadku IKE/IKZE problemem pozostaje niewystarczajgca Swiadomos¢ moz-
liwosci inwestycyjnych. Produkty te czeSciej kojarzone sg z oszczedzaniem niz in-

westowaniem, a mozliwosci wykorzystania akcji, obligacji czy ETF nie sa dla mtodych
Postrzeganie instrumentow oczywiste.

emerytalnych + Produkty emerytalne maja wiec duzy potencjat edukacyjny, moga byé¢ pierwszym

kontaktem mtodych z dtugoterminowym oszczedzaniem i inwestowaniem, ale samo
uczestnictwo w nich nie musi prowadzi¢ do zainteresowania innymi instrumentami.

» Kluczowym wyzwaniem pozostaje pokazanie nie tylko dlaczego warto korzystac
z produktow emerytalnych, ale rowniez jak dziataj3, jakie dajag mozliwosci i czym
rozni sie oszczedzanie od inwestowania.
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1. Mtodzi s3 coraz bardziej 2. Inwestowanie jest dla mtodych 3. Najwieksza bariera pozostaje
swiadomi inwestowania, ale przede wszystkim narzedziem brak poczucia kompetencji, mimo ze
nadal nie s3 masowo aktywnymi budowania bezpieczenstwa wiedza realnie rosnie

inwestorami

Rosnie zardwno wiedza, jak i pozytywne nastawienie Najwazniejsze motywacje to pomnazanie kapitatu, za- Mtodzi deklarujg wyzszy poziom wiedzy niz dwa lata
do budowania kapitatu, ale inwestowanie nadal pozo- bezpieczenie przysztosci, ochrona przed inflacja i przy- temu, ale nadal czesto majg tfrudnosci z konkretnymi
staje zachowaniem mniejszosci. 48% badanych nigdy gotowanie na przyszte potrzeby. instrumentami i rozpoznawaniem ryzyka. Jednoczesnie
nie inwestowato, podczas gdy inwestuje 35%. czesSC badanych przecenia swoje kompetencje.
Problemem nie jest juz wytacznie brak przekonania, Inwestowanie jest postrzegane mnigj jako sposdb na

ze warto inwestowac. Wiekszg barierg jest przejscie ,SZybki zarobek”, a bardziej jako element dtugotermino- Samo dostarczanie wiekszej ilosci informacji nie wystar-
od deklarowanej otwartosci do konkrethnego dziatania, wego zarzadzania wtasnym bezpieczenstwem finanso- czy. Kluczowe jest budowanie praktycznej kompeten-
szczegodlnie przy ograniczonych dochodach, obawach wym. To dobrze wspodtgra z preferencja dla rozwigzan cji i pewnosci podejmowania decyzji, ale jednocze-
przed stratg i braku pewnosci co do wtasnych kompetencji. stabilnych i diugoterminowych. Snie takiej, ktéra nie prowadzi do nadmiernej pewnosci

siebie.
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4. Mtodzi sg ostroznymi inwestorami,
preferuja bezpieczenstwo,
dywersyfikacje i ,,mate kroki”

WsSrdd inwestujgcych dominuje podejscie ostrozne,
dtugoterminowe | oparte na dywersyfikacji.
Doswiadczenie zwieksza samodzielnosS¢ | regularnosc
Inwestowania.

Mtodzi nie odrzucajg inwestowania jako takiego, ale po-
trzebuja niskiego progu wejscia i poczucia kontroli
nad ryzykiem. To sugeruje, ze szczegodlnie atrakcyjne
moga by¢ rozwigzania, ktére pozwalaja zacza¢ od nie-
wielkich kwot | stopniowo zdobywaé dosSwiadczenie.

5. Kanaty cyfrowe zmieniaja sposob,
w jaki mtodzi ucza sie o finansach

Social media, wyszukiwarki I generatywna Al zyskuja
na znaczeniu, podczas gdy tradycyjne zrodia, takie jak
ksigzki, szkolenia czy materiaty instytucji finansowych,
tfracg swoja pozycje. Rodzina | znajomi nadal pozostaja
najwazniejszym pojedynczym zrédtem wiedzy.

Edukacja finansowa musi by¢ obecna tam, gdzie mtodzi
faktycznie szukajg informacji. Jednoczesnie roSnie zna-
czenie wiarygodnosci i jakosci przekazu, poniewaz
cyfrowe zrodta zwiekszajg dostep do wiedzy, ale takze
do tresci o bardzo réznym poziomie rzetelnosci.

6. AI szybko staje sie czescia Sciezki
edukacyjnej, ale nie zastepuje
weryfikacji

15% mtodych wskazuje narzedzia generatywnej Al jako
jedno z waznych zrodet wiedzy inwestycyjnej, a 87%
korzystajacych z Al deklaruje, ze zawsze lub zazwyczaj
weryfikuje uzyskane informacje.

Al jest dla mtodych przede wszystkim narzedziem
pierwszego kontaktu z informacja, a nie bezwarun-
kowym autorytetem. To tworzy przestrzen dla edukacji,
ktéra wykorzystuje AI do wyjasniania skomplikowanych
zagadnien, ale jednoczes$nie uczy krytycznej

oceny odpowiedzi
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7. Mtodzi pozytywnie oceniaj3
inwestowanie, ale nadal kieruja sie
silnym , bezpiecznym domysinym
wyborem”

Nieruchomosci pozostajg zdecydowanym liderem
pozytywnego postrzegania, obligacje sg najlepigj
oceniane dla poczatkujgcych, a akcje kojarza sie
przede wszystkim z krotkim terminem. Fundusze
inwestycyjne wyraznie poprawity swoja pozycje, pod-
czas gdy ETF nadal sg stabo rozpoznawane, a krypto-
waluty pozostajg oceniane najstabiej na wiekszosci wy-
miarow.

Mtodzi nadal oceniajg produkty przede wszystkim przez
pryzmat bezpieczenstwa i znajomosci, a hie wytacznie
potencjalnej stopy zwrotu. Produkty mnigj intuicyjne
potrzebuja wiec nie tyle promocji, co prostego wyjsnie-

nia mechanizmu dziatania i ryzyka.

8. Produkty emerytalne maj3 coraz
lepszy wizerunek, ale mtodzi nadal
nie widz3a ich w petni jako
inwestowania

PPK, PPE i IKE/IKZE sa dzi$ postrzegane bardziej
pozytywnie niz w 2024 r. Szczegdlnie mocno poprawit
sie wizerunek PPK, ktdre jest oceniane jako bezpieczne,
optacalne, proste i niewymagajace specjalistycznej
wiedzy. Jednoczesnie produkty te sg czesciej rozumia-
ne jako oszczedzanie niz inwestowanie.

To wazna luka: produkt moze by¢ dobrze oceniany,

a jednoczesnie nie by¢c w petni rozumiany. PPK, PPE
| IKE/IKZE maja wiec potencjat, by stac sie dla mto-
dych pierwszym krokiem do inwestowania, ale wymaga
to pokazania, co faktycznie dzieje sie ze zgromadzony-
mi Srodkami.

9. Najwiekszy potencjat edukacyjny
tkwi nie w przekonywaniu, ze
,warto inwestowac”, ale w pokazaniu
,Jak to zrobi¢”

WiekszoS¢ mtodych dostrzega sens oszczedzania
| iInwestowania, wiedza poprawia sie, a gotowos¢
do weryfikowania informacji rosnie. Jednoczesnie
utrzymuja sie bariery zwiazane z wiedzg, ryzykiem
| brakiem pewnosci siebie.

Kolejnym etapem edukacji powinno by¢ przejscie

od ,,dlaczego warto?” do ,,jak zacza¢, jak wybraé
rozwiazanie i jak ocenic¢ ryzyko?”. Szczegdlnie
skuteczne moga bycC praktyczne, proste | dostepne
formaty - kursy, krétkie materiaty wideo, podcasty

| symulatory.




Dlaczego mtodzi nie inwestuja (tyle co by chcieli) ?

1, \ W ,@ l:_, O h
ch)n"“ ﬁ Cal %EA

Bo (mysla, ze) Bo brakuje im wiedzy Bo maj3a fatszywe przekonania Bo brak im zaufania
nie maja za co (subiektywnie i obiektywnie) na temat instrumentow do decydentow, a przez to
i boja sie straty. I w konsekwencji zaufania finansowych i w konsekwencji, boja m.in. niekorzystnych
do swoich decyzji. nie widza rozwiazan dla siebie zmian w zasadach dziatania

w dostepnej ofercie. instrumentow emerytalnych.
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